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Szanowni Czytelnicy

Roz.mowy podczas targéw Instalacje dla wielu producentéw i dystrybutoréw urzadzeni
oraz dla instalatoréw staly sie cenna inspiracja i poczatkiem wielu nowych projektéw
biznesowych. Wielu osobom udzial w targach bedzie kojarzyl sie z emocjami i rywalizacja
w ramach Mistrzostw Polski Instalatorow. Dariuszowi Piotrowskiemu i Mateuszowi
Mikulskiemu kojarzy¢ sie beda ze zwyciestwem. Rozmowy z obydwoma mistrzami
zamieszczamy oczywiscie w tym wydaniu magazynu.

A skoro o magazynie mowa, dla redakcji targi byly okazja do uczestnictwa w ciekawych
konferencjach, ale réwniez do spotkania aktywnych i zaangazowanych przedstawicieli
branzy instalacyjnej. To tu poznaliSmy Juliana Koplina, wlasciciela firmy instalacyjnej
zLodziiPawlaKaczmarka, zalozyciela OgélnopolskiegoStowarzyszeniaFirm Instalacyjnych
i Serwisowych. W tym wydaniu ,,Wszystko Dziala!” przedstawiamy ich Wam, by rozmowy
z nimi staly sie poczatkiem wspdlnej dyskusji nad coraz wieksza profesjonalizacja branzy
i rozwojem firm. Rozwoju tego na pewno nie bedzie, gdy nie bedzie mial kto w Waszych
firmach pracowac, a wiemy juz, ze wciaz zbyt malo jest kandydatéw do nauki w technikum
czy szkolach branzowych na kierunkach instalacyjnych. Warto sie zastanowié, jak moze
wygladaé wspdlpraca szkél, firm producenckich i samych instalatoréw, by promowacd
nauke zawodu.

A tymczasem — dobrej lektury i niech ,Wszystko Dziala!” w Waszej pracy! A takze podczas
udanych wakacji. Czego Wam (i sobie) zyczymy,

MicHat CIESLAK, REDAKTOR PROWADZACY

Aktualne i archiwalne wydania magazynu przeczytasz rowniez
w wersji elektronicznej.

Wejdz na: www.wszysthodziala.pl

Cheesz wziat udziat w dyskusji fachowcow i skomentowaé nasze
najwazniejsze materiaty?
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ZnajdZ nas na Facebooku: /WszystkoDziata

Podziel sie swoimi opiniami, realizacjami, fachowa wiedza
z innymi instalatorami.
Napisz do nas: redakcja@wszystkodziala.pl

Magazyn ,Wszystko Dziata!” jest dystrybuowany na terenie 700
hurtowni z sieci zrzeszonych w Polskim Zwigzku Pracodawcéw
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Petne skupienie w finale

FOT. ARCHIWUM MTP
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Rady mistrza

Trzeba zmierzy¢ sie z niesamowitym tempem, ktére przeciez normalnie podczas
pracy sie nie zdarza. Oczywiscie trzeba uwazaé, zeby szybkos$é pracy nie byta
ze szkodg dla doktadnosci. Bo tatwo popetnié¢ proste btedy, ktére niestety
wyeliminowaty z rywalizacji wielu doswiadczonych instalatoréw - méwi Dariusz
Piotrowski, Mistrz Polski Instalatoréw 2018.

~Wiszystko Dziata!”: Jak sie wygrywa Mistrzostwa Polski Instala-

toréw, dodajmy - po raz drugi (pierwszy raz w 2014 roku)?
Dariusz Piotrowski: Bardzo fajne uczucie, kazdemu po-
lecam! Trzeba solidnie sie przygotowac, przede wszystkim
sprawdzi¢ zadania konkursowe, przestudiowa¢ makiete,
ustali¢ kolejnos¢ wykonywania wszystkich czynnosci. Ko-
lejnoé¢ ma ogromne znaczenie, moze nam zaoszczedzié
cennych sekund. W zawodach, szczegolnie juz w samym
finale, gdy gra sie juz o najwyzsza stawke, dodatkowo do-
chodza ogromne emocje, adrenalina i stres. Trzeba zmie-
rzyc sie z niesamowitym tempem, ktére przeciez normalnie
podczas pracy sie nie zdarza. Oczywiscie trzeba uwazaé,
zeby szybkos¢ pracy nie byla ze szkoda dla dokladnosci.
Bo latwo popelni¢ proste bledy, ktére niestety wyelimino-
waly z rywalizacji wielu doswiadezonych instalatoréw.

Trzeba znalezé ztoty Srodek miedzy czasem a perfekeja.
Trzeba umiejetnie wywazy¢, czy kilka sekund wiecej
poswieconych na wykonanie czynnosci nie przelozy sie
na pewniejsze wykonanie. Zawsze jest ryzyko, ale dzie-
ki do$wiadczeniu z pracy udalo mi sie osiaggnaé dobry
efekt w najlepszym czasie. W moim przypadku zapro-
centowal tez udzial w poprzednich edycjach — oswoilem
sie ze stresem, nic nie odwracato mojej uwagi, moglem
sie skupi¢ na zadaniach. Na pewno tei wiele ulatwia
bycie na biezaco z nowosciami branzowymi i korzy-
stanie z nich w codziennej pracy. Z rozmow z innymi
uczestnikami konkursu wywnioskowalem, ze niektérzy
po raz pierwszy mieli styczno$¢ z produktami na makie-
tach konkursowych. Mysle, ze gdybym po raz pierwszy
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zetknal sie np. z systemem zaciskowym, ktéry byt zasto-
sowany, to pewnie chwile by mi zajelo jego opanowanie.
Ja z tymi produktami pracuje na co dzien.

Wspomniat Pan o doswiadczeniu przydatnym podczas zawoddow.
W Pana rodzinie wiecej 0sob zajmuje sie instalatorstwem?

Tak, mozemy méwi¢ o rodzinnych tradycjach. Oprécz
mnie instalatorem jest mdj brat, z ktérym wzajemnie sie
wspieramy i czesto pracujemy oraz nasz tata, ktory za-
szczepil w nas zainteresowanie instalatorstwem, przeka-
zywal nam zdobyte przez lata doswiadczenie i oczywiscie
rowniez nas wspiera. PoszliSmy z bratem w $lady ojca,
razem pracujemy i sie uczymy.

Kiedy ma Pan czas potestowaé nowosci, dowiedzie¢ sie o dostep-
nych rozwiazaniach?

Na to musi sie zawsze znaleZ¢ czas, zeby potem te infor-
macje przekazywac klientom, proponujac im rézne urza-
dzenia. Rozmawiamy na targach, spotykamy sie z przed-
stawicielami handlowymi, uczestniczymy w szkoleniach,
wyjazdach, warsztatach. Dzieki temu sie rozwijamy, po-
szerzamy oferte, mozemy z czystym sumieniem doradza¢
klientom. Dzieki rozeznaniu w branzy w tej chwili moze-
my zaoferowa¢ klientom pokazny wachlarz ushug: wod.-
kan., centralnego ogrzewania, pomp ciepla, kolektordw
stonecznych czy rekuperacji. Instalacje te wykonujemy
obecnie najczesciej w domkach jednorodzinnych.

Czyli prawdziwy multiinstalator z Pana?

Bo sporo mam juz do$wiadczenia. Zaczynalem prace



Mistrz i wygrana: citroen berlingo

w wieku 18 lat, weczeéniej tez okazjonalnie pomagalem ta-
cie. PéZniej rowniez w czasie nauki i studiéw. Skoriczylem
melioracje, inzynierie srodowiska. Ale tak naprawde naj-
wazniejsze jest praktyczne doswiadczenie. Miatem latwiej
dzieki tacie, ale sporo tez doszkalalem sie samodzielnie.
Obecnie wzrasta wirdd klientéw zainteresowanie nowo-
$ciami, wiadomo, kazdy by chcial mie¢ rozbudowana
automatyke, telefonem regulowaé¢ zdalnie temperatu-
re czy wilgotnos¢ w domu, wiec tym rowniez trzeba sie
interesowac.

Jakie tendencje, oprocz wzrostu roli automatyki, Pan zauwaza?
Na pewno producenci sporo uwagi poswiecaja rozwiaza-
niom laczonym, ktdre z jednej strony pomagaja nam i skra-
caja czas montazu, a z drugiej maja znaczenie dla klienta,
choé¢by wizualne. Na przyklad sprzeglo z rozdzielaczami —
zawieszamy je na Scianie w efektownym opakowaniu, bez
koniecznosci samodzielnego skrecania i skladania.

Z jakimi wyzwaniami przychodzi Panu sie mierzyé?
Czasem pojawiaja sie takie zlecenia, jak zamontowanie
przy systemie grawitacyjnym ogrzewania podlogowe-
go. Nie pozostaje mi nic innego, jak zabra¢ sie do pracy,
po uprzednim ostrzezeniu klienta, Ze nie jestem w stanie
zagwarantowac, jak wszystko bedzie dziala¢. Wykonalem
i dziata.

Jak sie zmieniajg sami klienci?

Sa $wiadomi, czytaja, sami szukaja urzadzen, ale tez ode
mnie oczekuja, ze im doradze wybér czy czasem odradze
lub pomoge naprawi¢ bledy. Wykonujemy do 20 pelnych
instalacji w domkach rocznie, zdarzyto nam sie poprawiac
po poprzednich ekipach, mozemy podpowiedzied, jakich
bledéw unikaé. To doradztwo to taka warto$¢ dodana,
ktéra mozemy zaproponowac klientowi. Jesli nas poshi-
cha, jest powdd do zadowolenia, a po jego stronie - efekt
calkiem sporych oszczednoéci, przy rachunkach za gaz czy
prad. Jesli jesteSmy przekonani, ze zakladany efekt mégl-
by osiagnac¢ tanszym kosztem, uzywajac innej technologii,
to staramy sie pokazaé plusy i minusy kazdej z nich, zeby
klient miat pelen obraz. Staramy sie by¢ po trosze insta-
latorami, doradcami i handlowcami. Najbardziej chodzi
nam o to, zeby klient byt zadowolony i informacje o na-
szej solidnej pracy przekazal dalej. I zeby$my mieli wiecej
pracy.

FOT ARCHIWUM MTP
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A potem sie zaczeto: telewizja, wywiady, wizyty w zaktadach pracy...

Nowi klienci dzieki poleceniom?

Oczywiscie, to najskuteczniejsza metoda i jedyna, jaka sto-
suje. Nie pamietam, zebym gdziekolwiek sie reklamowal.
Nie ukrywam, pomoglo mi w tym wygranie poprzednich
mistrzostw i nagroda — oklejony samochaéd. Ludzie widzac
go, nawet na ulicy podchodzili i pytali. Jesli wykonuje
sie rzetelnie zlecenia, przychodzi taki czas, ze mozna ciut
zwolnié, wykonywaé prace wolniej, poswiecié im wiecej
czasl, a nie goni¢ za zleceniami.

A nie myslat Pan o wyjeidzie i pracy za granica?

Ja podchodze do takiego pytania praktycznie, wyjazd mi by
sie po prostu nie oplacat. Wole teraz zarabia¢ nawet ciut mniej
niz za granica, ale konsekwentnie budowac sobie tutaj rynek.
Jesli ktos wyjezdza, po kilku latach staje przed wyborem: albo
wracad, albo $ciggac¢ do siebie cala rodzine. Jesli wybierze
pierwsza opcje, musi liczy¢ sie z tym, ze musi od zera budo-
waé swoja pozycie, szukaé klientow, wstrzelié sie w rynek.
Dlatego wole mysle¢ dlugofalowo, po latach zdobywania
renomy, to przynosi efekty. Im dhuzej jestemn na rynku, tym
wiecej zarabiam. Zwlaszcza ze nie chee poprzestac na jed-
noosobowej dziatalnosci. Powoli przychodzi czas na rozwdj
firmy, zatrudnianie pracownikow. Cheiatbym juz mniej zaj-
mowac sie praca fizyczna, wiecej obshuga zleceri, ustalaniem
prac, doradzaniem rozwigzai klientom. Obecnie bazujemy
na wspolpracy z zaufanymi i sprawdzonymi podwykonaw-
cami, ale niedlugo przyjdzie czas na wlasnych pracownikow.

Dziekujemy za rozmowe.

Rozmawiat: Michat Cieslak

OMistrzostwa Polski
Instalatorow
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Sprawdz sie!

3:52:12 — w takim czasie wykonat zadanie
finatowe tegoroczny Mistrz Polski Insta-
latoréw - Dariusz Piotrowski. Nie byto to
proste zadanie, wymagato sporej zreczno-
éci, doswiadczenia, a przede wszystkim
opanowania wielkich emocji - wszak kilka
sekund mogto zadecydowaé o wygranej
samochodu. Zobaczcie, jakie czynnosci
byty do wykonania podczas finatu.

1 Montujemy glowice na zaworze e -
grzejnika Vogel&Noot. Weiskamy :
glowice na zawor grzejnika do opo-
ru; przekrecamy recznie nakretke do
momentu pelnej stabilizacji glowicy

na Zaworze.
2 Montujemy podwdjny zawdr od dolu
grzejnika — dokrecamy Srubunki za-

woru za pomoca klucza ,,30”. 'I‘
3 Montujemy dwudrogowy kurek ma- |
nometryczny AMC AFRISO wraz c |

pomoca klucza ,,25"; do kurka do- c ;.

krecamy manometr RF 100 AFRI- L

SO wraz z uszczelka i otwieramy

kurek manometryczny.

4 Montujemy odpowietrznik auto-
matyczny AFRISO poprzez dokre-
cenie odpowietrznika do zaworu
stopowego.

5 Montujemy sitownik ARM ProClick
AFRISO na zaworze mieszajgcym
ARV ProClick AFRISO.

6 Zamieniamy strony zasilania w gru-
pie pompowej PrimoTherm AFRI-
SO za pomoca klucza ,55”.

7 Wiaczamy zasilanie pompy Grund-
fos ALPHA3 bezpiecznikiem. .

8 Przestawiamy rodzaj regulacji pom-
py z AUTOadapt na III bieg.

9 [{mchamiamy pompe, uakiyw-

niamy.

ROT. MATERIALY KONKURSCWE / MTR

1 0 Podlaczamy rurki gietkie do krod-
c6w hydrofora Grundfos SCALA2.  : ~

1 1 Podlaczamy wolne korice rur giet-
kich do ksztaltek rur TECE.

Uruchamiamy hydrofor przyciskiem
1 3 Ustawia‘]my maksymalne ciSnienie
tloczenia.

6 WSZYSTHO DZIAEA! 3| 2018

~  Tak prezentowaty
= sie stanowiska

do rywalizacji
ze schematem
instalacji

¥ s g

Usuwamy element blokujacy agre-
gat Grundfos SOLOLIFT2 poprzez
zdjecie pokrywy urzadzenia.
Wyimujemy zespét silnika oraz
umieszczona tam miarke.
Skladamy agregat do stanu
poczatkowego.

Demontujemy  plytke masku-
jaca TECE, wypinamy plytke ze
sphuczki.
Demontujemy i wymieniamy zawor
plywakowy TECE.

Montujemy plytke maskujaca
TECE.

Demontujemy zlaczke TECElogo

Montujemy do instalacji kotta BRO-
ETJE 2 sztuki $rubunkéw.
Montujemy do instalacji kotla sru-
bunek do gazu.

Otwieramy klape regulatora kotia.

Nastawiamy przelgcznik pracy kotla
na JI".

Nastawiamy przelacznik  wyboru
pracy c.o.+ cw.u./cw.u. na,JI”
Nastawiamy pokretla temperatu-
ry pomieszczenia — maksymalnie
W prawo.

Nastawiamy pokretla temperatury
c.w.u. — maksymalnie w prawo.

Zamykamy klape regulatora kotla.
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Trwajacy cztery dni blok targéw INSTALACJE, SECUREX, SAWO, GREENPOWER
| EXPOPOWER przyciggnat na targi prawdziwe ttumy! Targi odwiedzito 28 578

profesjonalistéw. To byty cztery dni petne emocji, wydarzer i owocnych spotkan
biznesowych.

Dz:ie:ki zorganizowanej we wspolpracy z hurtowniami akcji
autokarowej, do Poznania przyjechali fachowcy z calego kraju.

NA TARGI PO WIEDZE | NOWOSCI!

Producenci wlasnie podczas targéw Instalacje postanowili za-
prezentowac swoje najnowsze produkty. W targowym Klubie
Premier, czyli pierwszy raz na polskim rynku, zaprezentowano
az 47 nowosci. Natomiast najbardziej innowacyjne i nowocze-
sne produkty prezentowane podczas targéw zostaly nagrodzo-
ne Zlotym Medalem MTP. W tym roku przyznano ich az 22.
Dzieki wspdlpracy ze stowarzyszeniami branzowymi i partne-
rami targéw zorganizowano szereg spotkar i konferencji do-
tyczacych aktualnych trendow oraz wyzwan stojacych przed
branzj instalacyjna, m.in. IV Konferencje Rynku Urzadzen
Grzewczych, Sanitarnych, Instalacji, Wentylacji i Klima-
tyzacji zorganizowana przez ZHI, SPIUG i MTP. PORT PC
natomiast przedstawil nowe wytyczne branzowe skierowane
do instalatoréw i projektantéw instalacji grzewczych i chlo-
dzacych podczas konferencji ,Standardy jutra w technice
grzewczej”. Odbyly sie réwniez warsztaty fotowoltaiczne
MOC HYBRYDY zorganizowane przez Globenergie. Krajo-
we Forum Chlodnictwa zaprosilo na konferencje: ,Branza
chiodnicza w obliczu obecnych uregulowan prawnych”,
natomiast ,,Obowigzujace wymagania stawiane urzadze-
niom wentylacyjnym i klimatyzacyjnym. Wspomaganie
projektowania programem BIM” przedstawi Wielkopolska
Okregowa Izba Inzynieréw Budownictwa. Odbylo sie réwniez
forum Lazienka PRO - zupelnie nowy cykl spotkan dla pro-
fesjonalistéw z branzy lazienkowej oraz wystawa produktéw
pokazujacych rozwdj tego sektora rynku.

MISTRZOSTWA POLSKI INSTALATOROW

Poza przegladem oferty liczacych sie na rynku producentéw,
targom towarzyszyly wydarzenia specjalne, konferencje, se-
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minaria, jak réwniez atrakcje wzbudzajace iScie sportowe
emocje.

Po raz szosty w Poznaniu spotkali sie mistrzowie instalacji,
aby skorzystac z jedynej w Polsce okazji zmierzenia sie w za-
cietej rywalizacji i zdobycia tytulu Mistrza Polski Instalatoréw
2018. Na zwyciezce czekala nagroda gldwna — nowy citroen
berlingo.

W pawilonie czwartym obecny byt rowniez Klub Instalatora.
Po raz piaty juz goscie mogli skorzysta€ ze stworzonego przez
firme SBS miejsca spotkar i rozméw branzowych, a takze
strefy odpoczynku, w ktérej targowi goscie mogli skorzystaé
z fantastycznych atrakcji.

Partnerem Strategicznym wydarzenia byt Polski Zwiazek Pra-
codawcow Hurtowni Branzy Grzewczej, Sanitarnej, Klimaty-
zacji i Wentylacji ZHL. Patronat nad tegorocznymi targami
objelo Ministerstwo Inwestycji i Rozwoju oraz najwazniejsze
izby, stowarzyszenia i media branzowe.

S|
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INSTALACJE w liczbach
profesjonalistéw z 46 krajow
- 28 57 8 goéémi bloku targéw
mkw. powierzchni
2 2 0 00 wystawienniczej brutto
30 0 O miejsc parkingowych
3 47 wystaweow
h \. S 312 nowosci
ov 47 premier rynkowych
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B GEBERIT
vy Co zyskujesz?
Ry + unikalne szkolenia specjalistyczne
* rozwijanie kompetenciji sprzedazowych

INTELIGENTNE WSPARCIE DLA INSTALATOROW - ded}-kowana osoba do ,'ekspre.sc:,wego" wsparcia

2.0 = : \ + pakiet korzysci sprzetowych — dostep do bezplatnej
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200 uczestnikéw wzieto udziat w IV Konferencji Rynku Urzgdzen
Grzewczych Instalacji, Wentylacji i Klimatyzacji podczas targéw

Instalacje 2018 w Poznaniu.

Konferencja zostala zainicjowana przez Stowarzysze-
nie Producentéw i Importeréw Urzadzen Grzewczych
oraz Polski Zwiazek Pracodawcéw Hurtowni Branzy
Grzewczej, Sanitarnej, Instalacyjnej, Klimatyzacji i Wen-
tylacji ZHI, przy wsparciu organizacyjnym Miedzyna-
rodowych Targéw Poznanskich. Partnerami organizacji
imprezy byli takze Polska Organizacja Rozwoju Techno-
logii Pomp Ciepta PORT PC i Polska Korporacja Techniki
Sanitarnej, Grzewczej, Gazowej i Klimatyzacji SGGiK.
Byla to pierwsza wspdlna impreza branzy instalacyjno-
-grzewczej organizowana przez reprezentatywne grono
organizacji dzialajacych na rynku instalacyjno-grzew-
czym, bedaca okazja do spotkania dla uczestnikéw ryn-
ku i ekspertéw z dziedzin majacych bezposredni wplyw
na ksztalt i rozwdj tego rynku. Uroczystego otwarcia
konferencji dokonali prezes ZHI Krzysztof Osipowicz,
wiceprezes MTP Tomasz Kobierski, byly wiceminister
w Ministerstwie Infrastruktury i Budownictwa, Tomasz
Zuchowski oraz prezes zarzadu SPIUG, Janusz Staroscik.
Podczas konferencji wreczono statuetki Lidera Instalacji.
Nagrody przyznano firmom: Viessmann Sp. z o.0., Bosch
Termotechnika, Termet SA, Caleffi Poland Sp. z.o.0.,
FERRO SA, Venture Industries Sp. z o.o.

IV Konferencja Rynku Urzadzen Grzewczych Instalacji,
Wentylacji i Klimatyzacji byla najwieksza konferencja,
bedaca impreza towarzyszaca targdow Instalacje 2018.
Impreza tego typu pokazala, jak wazna jest integracja
srodowiska dzialajacego na rynku instalacyjno-grzew-
czym w Polsce. Wspélne dzialanie rdznych organizacji
pozwala na konstruktywne dzialania branzy na rzecz po-
prawy otoczenia rynku, na ktérym wspdlnie dzialaja ra-
zem z jednostkami niezrzeszonymi oraz przyczyniaja sie
do podwyzszania kultury handlowej rynku instalacyjno-
-grzewczego. Tego typu spotkanie pozwala takze przybli-
zy¢ instalatorom, producentom i handlowcom problemy,
na ktére trzeba juz zwracaé uwage, oraz tendencje rozwo-
ju rynku, na ktérym dzialaja wszyscy zainteresowani.
Podczas bardzo ciekawych merytorycznych wystapien
poruszano wiele zagadnien, ktore bezposrednio przekla-
daja sie na mozliwosci rozwoju w branzy, a nawet co-
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dzienna prace firmy instalacyjnej. Parametry wyrobow
budowlanych, analiza sytuacji na rynku budowlanym,
zaleglodci i zatory platnicze w branzy, ujednolicenie in-
formacji o produktach wedlug klasyfikacji ETIM, sprze-
daz urzadzerni grzewczych czy wreszcie walka ze smogiem
- to tematy aktualne dla kazdego instalatora.

FOT.SPIUG

Konferencje prowadzili Krzysztof Osipowicz, prezes ZHI i Janusz Staro-
§cik, prezes SPIUG.



Aktualny stan
parametryzacji wyrobow

///ﬁh budowlanych

Tomasz Zuchowski

v Podstawowymi wymaganiami dla obiek-

tow budowlanych (wg Ustawy Prawo bu-
dowlane) sa takie parametry, jak: nosnosé
i statecznosé konstrukcji, bezpieczeristwo
ppoz., BHP i srodowisko, bezpieczefistwo
uzytkowania i dostepnosé obiektow, ochro-
na przed hatasem, efektywnosé energetycz-
na, w tym termoizolacja oraz zréwnowazone
wykorzystanie zasobéw nadnaturalnych.
Wiasciwosci uzytkowe wyrobu budowla-
nego deklaruje producent. W europejskim
systemie certyfikacji deklaracja odbywa
sie zgodnie z norma zharmonizowana oraz
z europejska ocena techniczng. W systemie
krajowym deklaracja odbywa sie w oparciu
o Polska Norme dotyczaca tego wyrobu
oraz krajowa ocene techniczna.

Producent sporzadzajac deklaracje wtasci-
wosci uzytkowych, deklaruje charaktery-
styki, z uwzglednieniem przepisow kraju,
w ktérym producent zamierza udostepnié¢

wyrdb na rynku.
grzewczych w 2017 roku

Janusz Staroscik, SPIUG

&hPawet Lachman, PORT PC

Rozwdj rynku urzadzen

Praktycznie wszyscy producenci urzadzen
grzewczych w Polsce mogli zaliczyé rok 2017
do bardzo udanych z biznesowego punktu wi-
dzenia. Wzrosty sprzedazy byty notowane prak-
tycznie we wszystkich grupach produktowych.
Liderem wzrostéw sprzedazy w ostatnim roku
byty wiszgce kotty kondensacyjne + 38%. Na
drugim miejscu znalazly sig olejowe kotty
kondensacyjne.

Na trzecim miejscu dynamiki sprzedazy s3 pom-
py ciepta, co jest efektem boomu mieszkanio-
wego oraz programdw walki z niska emisja, co
byto efektem ubocznym wsparcia cieptaz OZE.
Pozytywne efekty w sprzedazy daja takze ocze-
kiwane i stopniowo wprowadzane zaostrzenia
regulacji prawnych w celu ograniczenia niskiej
emisji.

Nowoczesne instalacje grzewcze pracujg na
tzw. niskich parametrach, co powoduje, ze
w ogrzewanych pomieszczeniach nie ma upa-
tu, tylko utrzymywany jest komfort cieplny
na poziomie nieco powyzej 20°C. Utrzymanie
takiego standardu ogrzewania wymaga od
budynku pewnego poziomu efektywnosci
energetycznej wynikajacej ze standardu ter-
momodernizacji i niskiego zapotrzebowania
na ciepto do ogrzewania i pozyskiwania cieptej
wody uzytkowe].

55% wzrost rynek pomp ciepta typu powie-
trze/woda w 2017 roku w pordwnaniu do 2016
roku. W kolejnych latach prognozowane sg
dalsze werosty. Caty rynek pomp ciepta wzrist
w Polsce w 2017 roku o okoto 22+23%.

Rynek budowlany
w Polsce w kontekscie

gospodarki i obywateli
Beata Tomczak, ASM

Od poczatku 2015 roku sukcesywnie spada
poziom bezrobocia w Polsce. Na niedobor
wykwalifikowanej sity roboczej narzeka
prawie 70% firm wykonawczych. Dla 35%
firm istotna bariera w rozwoju sa rosnace
koszty zatrudnienia.

Firmy sygnalizuja wyraine oZywienie
w branzy budowlanej z perspektywa przy-
najmniej do 2020 roku, z drugiej strony
wzrasta liczba upadiosci firm budowla-
nych, a w znacznej czesci nie widaé zdecy-
dowanej poprawy ich kondycji finansowej.
Budownictwo odrabia w dalszym ciggu
straty w realizacji inwestycji 2016 roku.
Budownictwo mieszkaniowe ma udziat
w ogblnym wyniku produkeji budowlano-
-montazowej na poziomie 17% (2016 - 14%,
2015 - ponad 21%).

Wzrasta liczba oddanych do uzytku miesz-
kan, co bezposrednio przeklada sie na
wyniki w branzy instalacyjno-grzewczej.
Wzrasta rowniez liczba mieszkan, ktérych
budowe rozpoczeto, czy wystapiono o po-
zwolenie na ich budowe.

Przedsiebiorcy budowlani pozytywnie oce-
niajg | kwartat tego roku, prawie 35% z nich
zaktada, ze sytuacja w branzy budowlanej

sie poprawi.

Certyfikacja
budynkow sposobem
na ograniczanie
niskiej emisji

Adolf Mirowski, ICEB

W okresie jesienno-zimowym urzadze-
nia grzewcze s3 wskazywane jako gtéwny
powdd wystepowania smogu. Jednym ze
sposobéw radzenia sobie z tym problemem
bytaby certyfikacja budynkéw pod katem
wydzielanej niskiej emisji.

Istniejgey problem mozna zamienié na
szanse skutecznego sposobu walki z niska
emisjg. Efektem certyfikacji bytby wzrost
zastosowania matoemisyjnych i bezemisyj-
nych urzgdzer grzewczych, rozwdj ciepta
systemowego oraz poprawa jakosci ustug
i wzrost Swiadomosci.

Propozycja sprowadza sie do audytu budyn-
ku pod katem wydzielanej emisji szkodli-
wych substancji bedaeych Zrédtem powsta-
wania smogu. Na podstawie tego audytu
jest przekazywany certyfikat i tablica do
umieszczenia w widocznym miejscu na ze-
wnatrz budynku, wskazujaca jego wplyw
na otoczenie.

Projektem s3 zainteresowane gminy, uzyt-
kownicy indywidualni i producenci urza-
dzefi grzewczych, ktérzy dostarczajac
w takie miejsce urzgdzenie grzewcze, moga
taka instalacje wskazywac jako swaj whiad
w dziatania antysmogowe.

0 TYM ZYJE BRANZA

Platnosci i tendencje
upadtosci w branzy
instalacyjnej

Michat Modrzewski,
Euler Hermes

Od roku 2015 konsekwentnie wzrasta licz-
ba upadtosci w branzy.

Pierwszy kwartat 2018 jest niechlubnym
rekordzista z najwieksza liczba upadtosci
od 10 lat. Najwiecej upadtosci notuje sig
w woj. mazowieckim i slaskim. Najmniej
w woj. lubuskim, warminsko-mazurskim,
opolskim i podlaskim.

W | kwartale 2018 w sektorze budowlanym
zwiekszyta sie o ponad 150% liczba niewy-
ptacalnych firm.

Przeterminowane naleznosci:  sytuacja
w branzy instalacyjnej wyglada nieco go-
rzej niz w pozostatej czesci branzy budow-
lanej. Pozytywne jest obniZenie sie o 4 dni
sredniego opdZnienia w ptatnosciach.

Zatozenia projektu
jednolitej klasyfikacji
produktow ETIM
Tomasz Boruc,

ETIM Polska, ZHI

Zadaniem ETIM jest wspieranie cyfryza-
cji branzy elektrotechnicznej oraz HVAC/
HEPAC.

Jednolita klasyfikacja pomaga uporzad-
kowaé, ujednolicié oraz zautomatyzowaé
wymiane informacji - zmniejszy¢ koszty
oraz liczbe btedow w komunikacji.
Ujednolicone dane w klasyfikacji obej-
muj3: dane identyfikacyjne produktu,
informacje ogdlne, parametry technicz-
ne, informacje zaméwieniowe, cenowe,
o opakowaniu, zdjecia, certyfikaty i de-
klaracje. Wszystkie informacje sa zawarte
w pliku BMEcat/ETIM.

Dobrej jakosci jednoznaczne dane pro-
duktowe sa potrzebne przede wszystkim
z powodu silnie rozwijajacych sie cyfro-
wych technik sprzedazy.

ETIM umozliwi obiektywne poréwnywanie
produktéw, Zzeby uniknaé rozczarowania
po zakupie, co ma takze negatywny wptyw
na produkt i opinie sprzedawcy. Do tego
miataby stuzyé jednolitosé terminologii,
sposdb i porzadek opisu parametrow.
ETIM jest: niezaleiny od producenta/
dostawcy, niezalezny od systemu, nie-
zalezny od sposobu implementacji oraz
wielojezyczny. Obecnie trwaja prace nad
wdrazaniem projektu i zunifikowaniem go
w skali UE.

Janusz Staroscik
PREZES ZARZADU SPIUG
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Czas na specjalizacje

Instalatorom polecam profesjonalizacje w mozliwie zawezonej czesci
branzy, w ramach okreslonych instalacji, okreslenie swojej grupy docelowej,
przygotowanie precyzyjnej oferty ustug, zwigzanie sie w konkretnej specjalizacji
z silnym partnerem w postaci producenta czy dostawcy. Obserwujgc firmy
dziatajgce z sukcesem, taka strategia sprawdza sie najczesciej - méwi Pawet
Kaczmarek, zatozyciel i prezes niedawno powotanego Ogélnopolskiego
Stowarzyszenia Firm Instalacyjnych i Serwisowych.

-

»Wszystko Dziata!”: Jakie sa obecnie najwieksze bolgczki

instalatorow? Czego im brakuje?
Pawel Kaczmarek: Bolaczek jest kilka. Oczywiscie
borykamy sie z tym samym problemem co wiekszos¢
innych branz, a wiec brakiem ludzi do pracy. Sprawa
jest o tyle skomplikowana, ze w zawodzie technicz-
nym pozadani sa kandydaci z konkretnymi umiejet-
nosciami, a jesli ich nie maja, to choéby z zacieciem
do szkolenia sie i podnoszenia swoich kwalifikacji.
Kolejna duza bolaczka jest szara strefa lub §wiadcze-
nie ustug instalacyjnych przez osoby z brakiem kwa-
lifikacji. Odbija sie to czkawka w postaci zanizonych
stawek lub zwyczajnie zla opinia o calej grupie za-
wodowej. To tyle, jesli chodzi o czynniki zewnetrzne.
Jesli zas chodzi o nas samych, duza bolaczka jest nie-
wlasciwe definiowanie wlasnej kariery czy tez Sciezki
rozwoju, celu, do jakiego dazymy. Po prostu czesto
brak dilugofalowej strategii. Skutki bywaja trudne
do wytrzymania. Coraz wiecej pracy, coraz mniej cza-
su, podatnosc¢ na sezonowos$¢ branzy. Trudno w takiej
sytuacji méwié o rozwoju.

Jak obecnie klient moze odrdzni¢ dobrego instalatora od ko-

gos, kto sie za takiego uwaza? Czy zostaja mu wytacznie

opinie poprzednich klientow?
Dotychczasowy system branzowych kwalifikacji nie
daje mozliwosci zweryfikowania, co kto faktycznie
potrafi. Dlatego klient nie ma mozliwoéci sprawdze-
nia tak po prostu np. w odpowiednim rejestrze, jaka
jest kwalifikacja danej osoby. Dodajmy, ze takie ramy
kwalifikacji dzialaja w krajach UE i liczymy, ze takze
u nas kiedys to sie stanie. Chcac zweryfikowaé fir-
me, klient moze przeprowadzi¢ wywiad: sprawdzic,
czy firma posiada wlasna strone internetowa, czy ma
referencje, czy pokazuje zdjecia ze swoich realizacji.
Duzo firm prowadzi wlasny profil w mediach spolecz-
nos$ciowych i tam bardzo latwo moina zorientowac
sie, jaki jest profil dzialania firmy. Z twardych da-
nych klient moze zapyta¢ wprost, czy firma posiada
ubezpieczenie OC od prowadzonych ushig, czy udziela
pisemnej gwarancji, czy wystawia rachunki. Niestety,
jest spoleczne przyzwolenie na to, by nie wystawiaé
faktur lub robié cos poza firma, ,,po godzinach”. Wie-
lokrotnie klienci nie wiedzac, ze jestem wlascicielem

FOT, BAWEL KACZMAREHK/ OSFIS
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Tak sie wszystko zaczelo, spotkanie zatozycielskie Stowarzyszenia 17 listopada 2017 r. w Konstantynowie tédzkim.

firmy, oferowali mi zaplate ,poza firma”, myslac, ze
jestem jej pracownikiem.

Co jest kluczem do profesjonalizacji instalatorow?

Na pewno wybér konkretnej specjalizacji. Nie sposéb
robi¢ wszystkiego ,naj”. Branza jest tak szeroka, tak
wszechstronna, ze znajomos$¢ kazdej dziedziny w stop-
niu bardzo dobrym nie jest raczej mozliwa. Zaczynamy
wtedy popeliac¢ bledy, brakuje nam czasu, staramy
sie konkurowaé na wielu frontach, spada jakos¢ ustug.
Ze strategicznego punktu widzenia to duzy blad. Adre-
sujac oferte do wszystkich, adresujemy ja tak napraw-
de do nikogo. Podobnie wyglada to z drugiej strony.
Jesli mamy w ofercie ,wszystko”, klient nie widzi
w nas eksperta. JesteSmy dla niego tacy sami jak wielu
innych. Zaczyna wiec robié tzw. ,casting ofert”, a je-
dynym orezem w tej rywalizacji jest cena ustugi.
Dlatego polecam profesjonalizacje w mozliwie zawe-
zonej czesci branzy, w ramach okreslonych instalacji,
okreslenie swojej grupy docelowej, przygotowanie
precyzyjnej oferty ushug, zwigzanie sie w konkretnej
specjalizacji z silnym partnerem w postaci producen-
ta czy dostawcy. Obserwujac firmy dzialajace z suk-
cesem, taka strategia sprawdza sie najczesciej.

Wiele os6b twierdzi, ze ci dobrzy fachowcy, z rdznych branz,
juz wyjechali za granice. Czy to prawda?
To prawda, wielu fachowcéw wyjechalo, z reguly

z pobudek finansowych. Z etatu w kraju przeniesli sie
na etat lub na wlasna dzialtalnos$¢ za granica. Bywa
tez tak, ze kto§ nie poradzil sobie z wlasna firma
w kraju i po zakonczeniu preferencyjnych warunkow
przez pierwsze dwa lata dzialalno$ci musial szukaé
alternatywy, nierzadko, by wyjs¢ z jakichs zobowig-
zan. Osobiscie nie znam przypadku, kiedy ktos, kto
z powodzeniem prowadzi firme w kraju, postanawia
wyjechaé. Roznica w zarobkach tam i tu, w kraju,
przy dobrze prosperujacej firmie nie jest na tyle duza,
by poswieci¢ rodzine, przyjaciol i dotychczasowe
zycie. Na pewno jednak z perspektywy pracownika
etatowego moze wygladac to inaczej. Osobiscie uwa-
zam, ze nie wszyscy powinni rzucac sie na otwieranie
wiasnych firm. Nie kazdy ma predyspozycje, by brac
na siebie ciezar dzialalnosci. PéZniej mamy wiele ma-
Iych kiepskich firm i jedyna alternatywe — emigracje.
Ci, w ktérych naturze nie lezy prowadzenie firmy,
powinni przeprowadzi¢ rozmowe z dotychczasowym
lub przyszlym szefem i ustali¢ dobre warunki pra-
cy. To znakomite wyjscie dla jednej i drugiej strony.
Emigracja to najgorszy scenariusz.

Czy instalatorzy i firmy instalacyjne nie znajduja sie w ja-
kiejs ,,putapce rozwoju”?

Tak. Niewielu instalatorom udaje sie przejéé na taki
poziom, by zatrudnia¢ pracownikdéw, a samemu zaja¢
sie sprawami organizacyjnymi, handlowymi, obstuga
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klienta, marketingiem, finansami. To zdaje sie ideal-
ny, wymarzony model dla wielu z nas. Realia sa takie,
ze w wiekszosdci skupia sie to wszystko na jednej oso-
bie: szefa firmy, jednoczesnie wykonujacego fizyczne
prace. Firma starzeje sie wraz z jej wlascicielem i je-
§li na horyzoncie nie ma nastepcy, przestaje dzialac.
To dhugi i przykry proces. Od starszego juz szefa od-
chodza pracownicy (jesli takich mial), bo maja wia-
snych ,fuch” wiecej niz ich szef oficjalnych zlecen.
Szef przestaje sie szkoli¢ i zostaje z tylu. To bardzo
czesty i przykry scenariusz. Dlatego dzisiejsi 20- i 30-
latkowie powinni pomysle¢ o planie na swdj rozwaj
i strategii dzialania.

Warto zastanowic sie nad budowaniem marki: firmo-
wej czy tez osobistej. Tego brakuje w mikro czy ma-
lych firmach, a przeciez w nich cala marka opiera sie
na osobie wlasciciela. Czasem fachowiec bez strony
internetowej, swoja solidno$cia, opiniami klientéw,
doswiadczeniem, lepiej buduje swoja marke niz ktos
ze strona www za kilka tysiecy zlotych, zrobiona
przez agencje niemajaca wiekszego pojecia o naszej
branzy. Poniewaz marketing i psychologia w biznesie
to moje hobby, staram sie dzieli¢ ta wiedza z innymi
kolegami z branzy.

zainteresowane wzrostem jakoséci uslug z uwa-
gi na szkodowos$é w przypadku uslug o niskiej
jakosci.

Kanat na YouTubie czy tez
profil oraz grupa Czas na
Hydraulika na Facebooku to
narzedzia, ktére pozwalaja
nam sie zjednoczyé. Dzi$
w OSFIS i w naszej grupie
Czas na Hydraulika buduja
sie znajomosci i zazytosci,
a moze nawet przyjaznie
instalatoréw z kazdego
kranca Polski.

Czy te witasnie cele - profesjonalizacja i ukierunkowanie
rozwoju instalatorow - przyswiecaja nowo powstatemu sto-
warzyszeniu O5SFIS?
Ogédlnopolskie Stowarzyszenie Firm Instalacyjnych
i Serwisowych OSFIS powstalo z inicjatywy samych

Jest Pan prezesem OSFIS, ale réwniez prowadzi Pan kanat
na YouTubie: Czas na Hydraulika. Jakie stawia Pan przed
soba zadania?

firm instalacyjnych. Tworzac cialo reprezentujace
srodowisko, stwarzamy innym uczestnikom bran-
zy mozliwosé wspdlnej rozmowy z nami. Tak wiec
mamy do zrobienia wiele na zewnatrz, jak i we-
wnatrz, gdzie, korzystajac z polaczonego potencjatu
malych firm, zyskujemy wiele wiecej mozliwoéci niz
kazdy z nas osobno. To moze by¢ kwestia budowania
zaufanej marki, lepszego dotarcia do klientéw, ogra-
niczenia kosztéw dzialania, wypracowania lepszych
warunkéw zakupu, wymiany dos$wiadczen, wspdlnej
realizacji réoznych projektéw, jak choéby male sie-
ci ekspertéw (polaczenie podobnych do siebie firm
i stworzenie jednej wspolnej marki uslug np. dla
pomp ciepla, oczyszczalni Sciekow, serwisu itd.).
Mamy wiele duzych i malych pomystéw, czesé z nich
juz realizujemy.

Kanal na YouTubie czy tez profil oraz grupa na Fa-
cebooku to narzedzia, ktére pozwalaja nam sie zjed-
noczyé. Dzi§ w OSFIS i w naszej grupie Czas na Hy-
draulika buduja sie znajomosci i zazylosci, a mozie
nawet przyjaZnie instalatorow z kazdego krarica
Polski. Wczesniej nie bylo to mozliwe. Rozmawiamy
praktycznie kazdego dnia. Przeplyw wiedzy o réznej
tematyce — od spraw technicznych, poprzez produkto-
we, po organizacyjne jest na porzadku dziennym. To
tu dochodzi do rozmédw, dyskusji i czasem szorstkiej
wymiany pogladéw, ale tez wzajemnej pomocy czy po-
rady. Jesli chodzi o zadania dla wiasnie tych kanatéw,
cheialtbym polozyé wiekszy nacisk na kampanie infor-
macyjna i edukacyjna ttumaczaca potrzebe zrzeszania
sie i konsolidowania.

Na stronie internetowej stowarzyszenia piszecie Pan-

stwo o stworzeniu modelu ,polska instalacja”. Co on ma

zawieraé?
To pomyst naszej krucjaty majacej na celu wypra-
cowanie minimalnych standardéw ustug dla bran-
zy. Wracajac do pytania, jak klient moze rozpozna¢c
dobrego fachowca, nie mamy pewnosci, ze uda sie
wdrozy¢ w Polsce systemowe, prawne regulacje.
Dlatego z biegiem czasu OSFIS bedzie organizacja,
w ktorej wlasnie klient bedzie mogl zweryfikowac,
czy dana firma jest prawdziwa, czy angazuje sie
w rozwdj branzy, czy przystapila do swiadomie
wybranych wysokich standardéw w dziedzinie ob-
shugi klienta, stosowanych produktéw czy proce-
dur bezpieczenstwa. Chcemy, by nasze dzialania
wsparly firmy ubezpieczeniowe, ktére sa bardzo

Dziekujemy za rozmowe.

Rozmawiat: Michat Cieslak

DOWIEDZ SIE WIECEJ:

www.osfis.pl

Czas na Hydraulika
na Facebooku

-_limla_nyﬂu_:
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Zrozumiec
klienta

To, Ze nie wystarczy by¢ Swietnym w tym, €o Sie i
robi, zeby mieé duzo zleceri i dobrze zarabiac,
jest jedna z najwiekszych frustracji kazdego fa-
chowca. Nawet najwiekszy specjalista, wybitny
ekspert, zostanie z niczym, jesli nie bedzie po-
trafit dogada¢ sie z ludZmi. | nic tak nie frustruje 1

jak klient, z ktérym trudno sie porozumiec.

Pracujac z ludZmi, musimy mie¢ Swiadomos$¢ pewnych
ograniczerl, ktore niemal wszyscy sobie nakladamy. Lubi-
my o sobie mysle¢ jako o osobach racjonalnych, logicznych.
Tymczasem bardzo czesto ulegamy pierwszym impulsom, nie
weryfikujemy swoich pogladéw i kierujemy sie stereotypami.
Ponizej znajdziesz kilka stwierdzen na temat natury ludzkiej,
ktére moga poméec w czasie kontaktu z klientami. Jesli bedzie-
my zdawaé sobie z nich sprawe i odpowiednio dostosujemy
sposob komunikacji — bedzie latwiej osiagna¢ zakladany efekt.

LUDZIE SKRYWAJA POSTAWY, KTORE UZNANE S5A
ZA NIEPOPULARNE
Wiekszoé¢ ludzi nie przyzna sie do mysli lub postaw, ktore
moga spowodowa¢ krytyke lub postawi¢ ich w niekorzystnym
swietle. Czesto wstydza sie przyznad, Ze czegos nie rozumieja.

2 LUDZIE ZAKEADAJA, ZE ILOSC ZNACZY JAKOSE
Im wiecej innych ludzi méwi dobrze o produkcie lub firmie,
lub danej osobie, tym wigkszy jest szacunek do produktu, firmy

LUDZIE MAJA TENDENCJE DO UOGOLNIANIA | WYCIAGA-
NIA POCHOPNYCH WNIOSKOW
Klienci zapamietua te czes informacji, ktora jest najbarceiej spek-
takulama lub najwazniejsza z ich osobistego punktu widzenia,
a zapominaja o calej reszcie. Reaguja na poréwnania, dowody,
przykiady, kategorie, listy, slogany i wszystkie inne skroty myslowe.

4 LUDZIE NIE SEUCHAJA UWAZNIE

Wielu ludzi nie zwraca uwagi na to, co sie méwi lub na to,
co czytaja, szczegdlnie, jesli informacja jest doé¢ skompliko-
wana. Wielu ludzi nie umie ani shuchaé, ani czytaé, dlatego
przekazywane informacje powinny by¢ krotkie, wolne od za-
wodowego zargonu i zrozumiale.

5 LUDZIE REAGUJA NA POZYTYWNE UCZUCIA

Kiedy chcesz dotrze¢ do serca klienta, czyli tam, gdzie nie uda
sie dotrzeé za pomoca logiki, nie ma nic lepszego niz cieplo
milego stowa.

LUDZIE NAJLEPIEJ REAGUJA WTEDY, KIEDY GONIA ICH
TERMINY

Jedli mamy duzo czasu na wykonanie jakiego$ zadania, wtedy
przesuwamy je na pozniej.

7LUDZIE SA NIECHETNI ZMIANOM
Kazda nowos¢ wydaje sie podejrzana.

8 LUDZIE LUBIA IDENTYFIKACJE PERSONALNA

Ludzie lubig widzie¢ swoje nazwisko w druku, zwracaja uwage
na jego prawidlowa pisownie i wymowe, zawsze lubig, kiedy
przedstawia sie ich w korzysmym swietle.

9 LUDZIE LUBIA, ABY ICH OPINIE ZOSTALY WYStUCHANE
Shuchajcie, badzcie uprzejmi, nie sprzeczajcie sie. Klient czesto
stawiajac stowny opér, chee zaakcentowac tylko swoja waz-
nos$c, a takze odrzucié nasza dominacje.

10 LUDZIE LUBIA, KIEDY SIE ICH DOCENIA

Warto pochwali¢ klientéw za troske o wybor ekologicznych
rozwiazan lub myslenie nie tylko o cenie urzadzenia, ale tez
o kosztach jego eksploatacji. Doceni¢ mozna tez szczegélowe
zainteresowanie zakresem ushigi czy koniecznymi zakupami
i zaangazowanie po stronie klienta — to znak, ze zalezy mu
na jak najlepszej, ale tez bardzo sprawnej wspélpracy.
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Jak prawidlowo

sformutowa¢ umowe

pomiedzy instalatorem
a klientem?

Nie jest tatwo ustali¢, jakim rodzajem umowy jest umowa o wy-
konanie instalacji, poniewaz umowe taka mozna zakwalifikowaé
jako umowe o dzieto albo umowe o roboty budowlane. Prawidto-
wa klasyfikacja umowy moze mieé¢ duze znaczenie, na przyktad
z uwagi na rézne terminy przedawnienia roszczeri wykonawcy.

Wykonam'e prostej instalacji bez koniecznodci przygoto-
wywania dokumentacji projektowej powinno zosta¢ uznane
za wykonanie umowy o dzielo. Natomiast wykonywanie duzej
instalacji na podstawie dokumentacji projektowej, bedacej cze-
scia procesu budowlanego, powinno by¢ raczej uznane za reali-
zacje umowy o roboty budowlane. Najbardziej skomplikowane
do zakwalifikowania sa posrednie stany faktyczne. W tym ar-
tykule nie bedziemy kontynuowac tej kwestii, zajmiemy sie
zagadnieniami, ktére w obu rodzajach uméw sa uregulowane
praktyczne tak samo.

JAKIE ZAPISY MUSZA SIE ZNALEZC W UMOWIE 0 WYKONA-
NIE INSTALACJI

Umowa o wykonanie instalacji musi bezwzglednie zawierad
w zasadzie tylko dwa postanowienia - okresla¢ dokladnie
przedmiot umowy, czyli instalacje, ktéra ma wykona¢ wyko-
nawca oraz okresla¢ wynagrodzenie nalezne wykonawcy albo
sposdb jego ustalenia.

Zaden przepis nie okresla, jak nalezy opisa¢ przedmiot umowy.
Strony moga to zrobié w sposéb dowolny, jednak na tyle precy-
zyjny, aby nie budzilo watpliwosci, co dokladnie ma wykonaé
wykonawca. Uregulowany w przepisach jest natomiast sposob
okreslania wynagrodzenia, kire moze zosta¢ okreslone jako
wynagrodzenie kosztorysowe albo ryczattowe.

Wynagrodzenie kosztorysowe okregla sie na podstawie zesta-
wienia planowanych prac i przewidywanych kosztéw. W przy-
padku, gdy trzeba wykona¢ dodatkowe prace, ktére nie byly
ujete w zestawieniu, istotne jest, kto sporzadzil zestawienie
planowanych prac. Jezeli takie zestawienie przygotowat zama-
wiajacy, to wykonawca moze zada¢ odpowiedniego podwyz-
szenia wynagrodzenia bez zadnych dodatkowych warunkéw.
Jedli natomiast zestawienie prac przygotowal wykonawca, to
moze on zadaé dodatkowego wynagrodzenia tylko wtedy, gdy
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mimo zachowania nalezytej starannosci nie mogl przewidzieé
koniecznosci prac dodatkowych. Biorac pod uwage, ze wyko-
nawce jako podmiot zawodowo zajmujacy sie wykonywaniem
instalacji, obowigzuja wysokie standardy nalezytej starannosci,
uzyskanie w takiej sytuacji dodatkowego wynagrodzenia moze
nie by¢ proste.

Wieksze ryzyko wykonawcy wystepuje w razie ustalenia wy-
nagrodzenia ryczaltowego. Jest ono popularne wsréd zama-
wiajacych, poniewaz z gory wiedza, ile zaplaca za wykonanie
umowy. Zgodnie bowiem z ogdlna zasada wykonawca nie
moze zada¢ podwyiszenia wynagrodzenia, chociazby w cza-
sie zawarcia umowy nie mozna bylo przewidzie¢ rozmiaru lub
kosztéw prac. Z tego wzgledu wykonawca powinien dokladnie
zapoznac sie z warunkami technicznymi wykonania instalacji
i przewidzie¢ ryzyko wystapienia dodatkowych prac, aby pra-
widlowo dla siebie ustali¢ wysokos¢é wynagrodzenia.

Zmiana ustalonego wynagrodzenia ryczaltowego, w razie bra-
ku zgody zamawiajacego, moze zosta¢ dokonana przez sad,
lecz tylko w bardzo wyjatkowych sytuacjach.

W zwiazku z powymym rozwigzaniem moze by¢ ,wynagro-
dzenie mieszane”, czyli co do zasady ustalenie wynagrodzenia
ryczattowego, a]e z dodatkowym okresleniem sytuacji, w ja-
kich wykonawcy nalezy sie dodatkowe wynagrodzenie za nie-
przewidziane prace.

JAKIE ZNACZENIE MA TO, KTO DOSTARCZA MATERIAL

DO WYKONANIA ROBOT

W umowie o wykonanie instalacji mozna ustali¢, czy mate-
riat niezbedny do wykonania umowy dostarczy zamawiaja-
cy czy wykonawca. Korzystniejsza opcja jest, gdy materiat
do wykonania umowy dostarcza druga strona. Pierwszym
powodem jest to, ze niebezpieczenstwo przypadkowej utra-
ty lub uszkodzenia materiali na wykonanie dziela obcigza
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tego, kto material dostarczyl. Po drugie, gdy dzielo uleglo
zniszczeniu lub uszkodzeniu wskutek wadliwosci materia-
hi dostarczonego przez zamawiajgcego, wykonawca moze
zada¢ za wykonana prace umdwionego wynagrodzenia lub
jego odpowiedniej czesci, jezeli uprzedzit zamawiajacego
o niebezpieczeristwie zniszczenia lub uszkodzenia dziela.
Dodatkowo jezeli wada dziela powstala z przyczyny thkwia-
cej w materiale dostarczonym przez zamawiajacego, odpo-
wiedzialnos¢ wykonawcy jest wylaczona.

REKOJMIA ZA WADY

Do rekojmi za wady dziela stosuje sie odpowiednio przepisy
o rekojmi za wady rzeczy sprzedanej. Oznacza to, ze w razie
wystapienia wad zamawiajacemu przystuguje kilka uprawnien.
Zamawiajacy moze wedlug swojego wyboru zada¢ usuniecia
wady, samodzielnie obnizy¢ wynagrodzenie poprzez zlozone
wykonawcy oswiadczenie albo nawet odstapié od umowy.
Ale gdy zamawiajacy sklada oswiadezenie o obnizeniu wy-
nagrodzenia albo o$wiadczenie o odstapieniu od umowy to
wykonawca moze zamiast przyjecia tych o$wiadczeri usunac
wady. Wtedy obnizenie ceny albo odstapienie od umowy nie
dochodzi do skutku.

Gdy natomiast zamawiajacy zada usuniecia wad, wykonaw-
ca moze odmdwid, jezeli usuniecie wad jest niemozliwe albo
jezeli wymagaloby nadmiernych kosztéw. Po takiej odmowie
zamawiajacy moze zlozyé os$wiadczenie o obnizeniu wyna-
grodzenia albo o odstapieniu od umowy, ale gdy wada jest
nieistotna, to zamawiajacy moze tylko obnizyé wynagrodze-
nie. Jest to bardzo istotna okolicznos$é dla wykonawcy, albo-
wiem odstapienie od umowy powoduje, ze umowe uwaza sie
za niezawarta. W konsekwencji wykonawca nie otrzymatby
zadnego wynagrodzenia za wykonane przed odstapieniem
prace.

Powyiszych zasad dotyczacych rekojmi za wady dziela nie
mozna zmienié, jezeli zamawiajacym jest konsument. Jezeli
natomiast zamawiajacym nie jest konsument, to zasady do-
tyczace rekojmi mozna dowolnie modyfikowac, rozszerzac,
ograniczaé, a nawet catkowicie wylaczy¢.

W razie odmowy usunigcia
wady zamawiajacy moze ztozyé
oswiadczenie o obnizeniu ceny
albo o odstapieniu od umowy,
przy czym odstapienie

od umowy nie moze nastapi¢,
gdy wada jest nieistotna.

NIE NALEZY IGNOROWAC ZADAN KONSUMENTA

Z TYTUEU REKOJMI

Wykonawca odpowiada z tytulu rekojmi, jezeli wada zostanie
stwierdzona przed uptywem dwdch lat, a gdy chodzi o wady
nieruchomosci — przed uplywem pieciu lat od dnia wykonania
umowy. Zamawiajacy na zgloszenie roszczen z rekojmi ma
co do zasady rok od dnia, w ktérym stwierdzono wade.
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Bardzo wazna zasade sformulowano w art. 561° kodeksu cy-
wilnego w przypadku uméw zawieranych z konsumentem.
Zgodnie z tym przepisem stosowanym odpowiednio do umo-
wy o dzielo (i umowy o roboty budowlane), jezeli konsument
zazadat usuniecia wady albo zlozyl oéwiadczenie o obnizeniu
ceny, okreslajac kwote, o ktéra cena ma by¢ obnizona, a wy-
konawca nie ustosunkowal sie do tego Zadania w terminie 14
dni, uwaza sie, ze zadanie to uznat za uzasadnione.

W zwiazku z powyzszym, jezeli wykonawca uwaza, ze wady
nie ma, albo przyznaje, ze wada jest, ale nie zgadza sie na ob-
nizenie ceny i chce wade usunaé, to musi o swoim stanowisku
poinformowad zamawiajacego-konsumenta w ciggu 14 dni
od otrzymania reklamacji.

Niezaleznie od rekojmi wykonawca moze udzieli¢ gwaran-
cji jakosci na wykonane roboty, jednak nie ma obowiazku
udzielania gwarancji. Udzielenie gwarancji jest jednostronna
czynnofcia wykonawcy i zamawiajacy nie moze Srodkami
prawnymi zmusi¢ wykonawcy do udzielenia gwarancji.

PODSUMOWANIE

W umowie o wykonanie instalacji trzeba bezwzglednie okre-
sli¢ w sposob dokladny przedmiot umowy i wynagrodzenie
wykonawcy. Co do zasady w interesie wykonawcy jest uni-
kanie wynagrodzenia ryczaltowego, zwlaszcza przy skompli-
kowanych projektach. W razie wystapienia wad nie nalezy
ignorowa¢ reklamacji, zwlaszcza konsumentéw. Wykonawca
zawsze moze usung¢ wady, nawet jesli zamawiajacy chce ob-
nizy¢ wynagrodzenie albo odstapi¢ od umowy, z wyjatkiem
sytuacji, gdy juz weczesniej usuwal wady i wystapily one po
raz kolejny.

MEC. tUKASZ NOWAK
Malczewski Stoczezak

Matyaszezyk Oddziat w Poznaniu

17

WSZYSTKO DZIALA! 3 | 2018



FOT. FOTOBUEND/ MTP

" . @e
WOKOt BRANZY gag

Wygrana
na starcie

Mateusz Mikulski, obecnie juz ab-
solwent Zespotu Szkét Budowlanych
w Szczecinie, wygrat Mistrzostwa Pol-
ski Instalatoréw dla Szkét. Zwyciestwo
to dobry prognostyk dla jego rozpoczy-
najgcej sie kariery zawodowej.

HROT3E
¢
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Mateusz Mikulski na najwyZszym stopniu podium

Z Mateuszem Mikulskim spotkali$my sie w szkole, ktérej mury
oficjalnie opuscit w tym roku. Na zakoriczenie edukacji wygrat
Mistrzostwa, dzieki czemu szkota zyskala stojak z nowoczesnymi
urzadzeniami od partneréw konkursu. Wraz z opiekunem przed-
miotow zawodowych, pania Iwona Bormmik w Mistrzostwach
wzigt udziat po raz drugi. - Dwa lata temu zobaczylem w szkole
plakat i postanowilem sprébowac. Bez specjalnego przygotowa-
nia zajalem witedy piate miejsce. W tym roku wystartowalem
ponownie, tym razem zajalem pierwsze miejsce. Zdobycie tytu-
u to ogromna frajda — dzieli sie wrazeniami Mateusz Mikulski.
- Udziat w targach byl, szczegdlnie gdy zaczalem prace, dobra
okazja do obejrzenia nowosci, zebrania kontaktow do przedsta-
wicieli czy ofert. Pracuje juz od jakiego$ czasu u brata, ktéry pro-
wadzi firme ogdlnobudowlang. To on namdwil mnie, kiedy nie
wiedziatem kt6ra szkole wybraé¢ po gimnazjum, bym zaintereso-
wal sie instalatorstwem. Bardzo mi sie to spodobalo, szczegdlnie
instalacje wodne i grzewcze, bardzo jestem wdzieczny bratu, ze
namoéwil mnie na ten kierunek. Zdobylem zawdd, w czasie szko-
by staratem sie tez rozwija¢ umiejetnosci praktyczne i brac udziat
w dodatkowych szkoleniach, np. w konkursie wiedzy o produk-
tach Junkers — Bosch. Kolega, z ktérym zdobywaliémy certyfi-
katy, a ktory wlasnie dostal stala prace, mowil, ze pracodawcy
zwracali uwage na te dodatkowe kwalifikacje. Mysle, ze tytut
Mistrza Polski Instalatoréw tez jest dobra wskazéwka dla pra-
codawcow, ze wykazalem sie praktyczna znajomoscia urzadzen
i instalacji, szybkoécia i opanowaniem.
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Kandydat na

Wreczenie Zespotowi Szkét Budowla-
nych w Szczecinie nagrody zdobytej
przez jej ucznia w zawodzie technik
instalacji sanitarnych byto okazja do
rozmowy z panig dyrektor Agniesz-
ka Jaksim i opiekunem przedmiotéw
zawodowych Iwong Bortnik o wy-
zwaniach stojacych przed szkotami
ksztatcgcymi w tym kierunku. Warto
pomysleé, jak zaciesni¢ wspotprace
miedzy biznesem a szkotami, by na
rynku pracy nie brakowato fachow-
céw z prawdziwego zdarzenia.

W naszym technikum prowadzimy w tym roku nabér
na technika inzynierii sanitarnej, w szkole branzowej — na
montera sieci i instalacji sanitarnych. Promujemy ofer-
te podczas targow, wizyt w szkolach, akcji informacyjnej
skierowanej do gimnazjéw. Co ciekawe — duze zaintereso-
wanie deklarowane podczas spotkan nie przekiada sie na
odpowiednia liczbe kandydatéw. Przez ostatnie dwa lata
nie udato nam sie uruchomic nawet klasy laczonej na tym
kierunku. Na szczescie w tym roku obserwujemy spore za-
interesowanie, juz wiemy, ze uruchomimy przynajmniej
pél klasy — opisuje sytuacje dyrektorka szkoly Agnieszka
Jaksim.

- Szkoda, ze tak niewielkie jest zainteresowanie szkolami
branzowymi, w ktorych najwiecej uwagi poswieca sie przed-
miotom zawodowym. Uczen szybciej ,ma fach w reku”,
a potem, po zdaniu egzaminu zawodowego i dodatkowej
kwalifikacji, moze uzyskaé takie samo wyksztalcenie jak
po technikum — méwi Iwona Bortnik. - Wielkim wyzwa-
niem jest przekonanie rodzicow, ze naprawde warto poslac¢
dzieci do technikum czy szkoly branzowej. Tym bardziej ze
rynek pracy sam dostarcza najlepszego argumentu — nie ma
tygodnia, zeby nie dzwonili do nas przedsiebiorcy z branzy
Z pytaniami o stazystow, praktykantéw i pracownikéw. Ta
liczba absolwentow, ktdrych wypuszczamy, to jest kropla
w morzu potrzeb naszego lokalnego rynku pracy.

Szkoly potrzebuja tez wsparcia ze strony przedsiebiorcéw,
zeby ze swojej strony mocniej akcentowali korzysci wy-
nikajace z wykonywania zawodu instalatora. Dostep do
nowych technologii, pokazywanie wszelkich ulatwien
w pracy, mozliwos¢ zdobycia dodatkowych kwalifikacji,
partnerska wspolpraca, opieka doradcza - to konkretne
atuty dla przyszlego nowoczesnego fachowca. Coraz wie-
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instalatora pilnie poszukiwany

FOT. MTP

OMrsln siwa

Inst aao-ﬂﬁ

Dla
pracodawcow
szczegodlnie
atrakcyjna
grupg s3
uczniowie szkot
branzowych,
gdzie spora
czesé

zaje¢ moze
odbywaé sie
bezposrednio
w firmach
pod okiem
praktykow.

Nagroda wreczona! Od lewej stojg: Mateusz Szymczak, dyrektor targéw Instalacje, Mateusz
Mikulski, zwyciezca Mistrzostw, lwona Bortnik, nauczyciel przedmiotéw zawodowych i Agnieszka

Jaksim, dyrektor Zespotu Szkot Budowlanych w Szczecinie.

cej firm decyduje sie na poglebiona wspétprace ze szkola-
I — wyposazaja pracownie, zapraszaja uczniow do firm,
oferuja material do ¢wiczeri, prowadza zajecia. — To dla
firm inwestycja, ktéra na pewno sie zwroci — przekonu-
je dyrektor Agnieszka Jaksim. — Uczniowie pracujac ze
sprawdzonymi produktami przez lata nauki, beda z nimi
pracowaé w kolejnych latach. Dla pracodawcéw szcze-
golnie atrakcyjna grupa sa uczniowie szkél branzowych,
gdzie spora cze$¢ zaje¢ moze odbywaé sie bezposred-
nio w firmach pod okiem praktykoéw. Takie partnerskie
ksztalcenie dualne to korzysé, ktora mozemy pokazywacd
potencjalnym kandydatom. JesteSmy w stalym kontakcie
z firmami, wspélpracujemy na wielu polach, na przyklad
kierujac naszych ucznidéw na praktyki z projektu ,Czas na
zawodowcow”, finansowane z funduszy unijnych — podsu-
mowuje Agnieszka Jaksim.
Gratulujemy uczniom zwyciestwa i wysokich miejsc
w ostatecznej klasyfikacji Mistrzostw, a szkole i na-
uczycielom dobrego przygotowania swoich wycho-
wankéw. Zyczymy samych sukceséw w ksztalceniu
fachowecéw w technikum i szkole branzowej, powodze-
nia w kolejnych rekrutacjach. Do zobaczenia podczas
Mistrzostw!

Mateusz Szymczak,
dyrektor targéw
Instalacje

Jako targi wspieramy inicjaty-
wy zblizajgce do siebie biznes
i szkoty. Uczniowie na kierun-
kach instalacyjnych to obecni
obserwatorzy rynku, szukajacy
wiedzy i kontaktdw, a przyszli
klienci, pracownicy, partnerzy
firm produkujacych urzadzenia. Dzieki wsparciu szkét pro-
ducenci przyczyniajg sie do rozwijania obustronnie korzyst-
nych relacji, umozliwiajac kontakt uczniéw z najnowszymi
technologiami, przyzwyczajajac ich do marek, rozwijajac ich
praktyczne umiejetnosci. Udziat uczniéw i ich dobre wy-
niki w Mistrzostwach Polski Instalatoréw sg tego dobrym
potwierdzeniem. Przekazujgc nagrode dla szkoty, na ktérg
sktadajg sie urzadzenia przekazane przez firmy - partnerdw
Mistrzostw, miatem satysfakcje, ze dokltadamy kolejny ele-
ment wspotpracy miedzy szkotg a biznesem. Nie bytoby tych
nagrod i Mistrzostw, gdyby nie nasi sprawdzeni partnerzy, ktd-
rym chciatbym raz jeszcze podziekowaé za ich wktad: Afriso,
Brétje Heizung, Tece, Grundfos, Vogel&Noot.
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Komfort, za ktory nie ptacisz

- Klienci nie powinni mysleé codziennie o tym, ze mieszkajg w domu w standar-
dzie pasywnym. Po prostu maja cieszy¢ sie komfortem. Na co dzien, dla miesz-
karicéw, dom pasywny nie r6zni sie wiele od tradycyjnego. R6znice gtéwnie
dotykaja architektéw i wykonawcoéw, ktérzy w swojej pracy muszag trzymac sie
pewnych dodatkowych zasad - méwig Agnieszka Figielek, architekt z pracowni
Pasywny M? oraz Bartosz Krélczyk ze Stowarzyszenia Wielkopolski Dom Pasyw-
ny. Po roku mieszkania w domu ich projektu, klienci cieszg sie réwniez z tego, ze
nie ptaca nic za prad, ktérego zuzywaja catkiem sporo. Jak to mozliwe?

Wiszystko Dziata!": Inwestorzy przyszli do Pafistwa i powiedzieli:

Chcemy, aby nasz dom byt w standardzie pasywnym”. Co uzyskali

dzieki niemu?
Agnieszka Figielek: Dom, ktéry dla nich zaprojektowa-
lismy, spelnia wytyczne Instytutu Budynkéw Pasywnych
w Darmstadt. Ale klientom nie tyle zalezalo na standardach,
ile na korzysciach, ktére one daja. Czyli przede wszystkim
na zupelnie innym komforcie mieszkania, na braku rachun-
kéw za energie i na kontroli jakoéci i trwalosci budynku.
Bartosz Krélezyk: Uzycie standardu pasywnego pozwala
szybko zweryfikowaé warto$¢ projektu i jakosé wykona-
nia budynku. Oprocz dodatkowych zasad, ktérych musi
przestrzegac projektant i wykonawca, standard wymusza
na uczestnikach procesu budowlanego wieksza rzetelnosé
i dokladnosé. Obie te cechy przekladaja sie na wymiemna
warto$é¢ dla uzytkownikéw, ktérzy mieszkajac w domu pa-
sywnym, nie cheg zaprzatac sobie glowy zasadami, wedlug
jakich on powstal, ale za to wazne sa dla nich efekty korico-
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we jak komfort i niskie rachunki.

»Wszystko Dziata!”: Zaprojektowany przez Pafistwa dom pre-
zentuje sie okazale. Na czym polegaja te dodatkowe zasady

CIe standardu pasywnego, ktére Panistwo zastosowali?
Uzyme Standardu pasywnego Agnieszka Figielek: Po pierwsze, wazna jest lokaliza-
pozwala szybko zweryfikowaé cja budynku wzgledem stron $wiata. Najwieksze prze-
Y . l'(t s k sz szklenia znajduja sie po stronie poludniowej i dos¢ spo-
wartosc pm]e ui ]a 0sC ro okien umiesciliSmy tez po stronie zachodniej. Za to
‘M!rkonania bud nku' 0 “")cz praktycznie zadnych - po stronie pélnocnej. Na ile jest to
y ? wazne? Gdyby$my ten sam budynek odwrécili na dzialce
dOdatkowyc}l Zasad, ktOl'YCh o 180 stopni wzgledem stron swiata, jego zapotrzebowa-
= £ : nie na energie do celéw grzewczych wzrostoby o 100%!
f“us] przestrzegac pm]ektant Dodatkowo, budynek ma oczywiscie $wietna izolacje ter-
1 wykonawca, standard miczna - grube warstwy izolacji przy plycie fundamen-

towej, na Scianach i na dachu. Calo$¢ uzupehiaja do-
bre, prawidlowo zamontowane okna. Te zamontowane

wymusza na uczestnikach

procesu budowlanego wieksza od poludnia maja specjalne szyby, kiére przepuszczaja
A , wiecej ciepla. Ale jednoczesnie dzieki zaluzjom latem
rzetelnosé i doktadnosé. mozemy zacieni¢ okna, nie tracac jasno$ci w pomiesz-

czeniach. UnikaliSmy tez na wszelkie sposoby mostkow
termicznych. Budynek jest superszczelny, przeszed! test
szczelnoédci na poziomie n50=0,22 1/h (przy wymogach
dla budynkéw pasywnych n50 < 0,6 1/h).
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Bartosz Krolczyk: Taka szczelnosé mozna osiagnaé
dzieki dokladnosci wykonania, zwlaszcza tzw. warstwy
szczelnej, poprowadzonej wewnatrz calego budynku.
Po zakoriczeniun budowy mamy ograniczone mozliwosci
poprawy budynku w tym wzgledzie, a szczelnosé weryfi-
kuje sie dopiero na korcu. Dlatego wazny jest dokladny
projekt i staly nadzér wykonawcéw przez caly proces
budowy.

Agnieszka Figielek: Poniewaz budynek jest bardzo
szezelny, musieliSmy zastosowaé system wentylacji me-
chanicznej z rekuperacja. To jest wlasciwie jedyna do-
datkowa, wymagana instalacja w stosunku do budyn-
ku tradycyjnego. Trzeba dostarczy¢ swieze powietrze
o okreSlonej temperaturze, aby zapewni¢ odpowiedni
komfort przebywania. Odzysk ciepla odbywa sie przez
wysokiej sprawnosci rekuperator marki Paul (o spraw-
nosci do 94%). Przebieg wentylacji mechanicznej projek-
towalismy tak, zeby nie psué wnetrz, nie obniza¢ sufitu
w gléwnych pomieszczeniach: salonie, kuchni, gléwnym
wejsciu. Obnizane sufity zastosowaliSmy np. w gabinecie
czy pokojach dla dzieci. Aby unikaé szuméw przy prze-
taczaniu znacznych ilosci powietrza, zastosowaliSmy ka-
naly o wiekszej Srednicy, ktére zajmuja, niestety, sporo
miejsca.

Bartosz Krolezyk: Szum to nie jedyna roznica miedzy
kanalami o rdznej srednicy. Poréwnywalismy zapotrze-
bowanie na energie przy duzych kanatach spiro oraz ru-
rach@75mmi @ 90 mm. Przy malych kanalach zuzy-
cie pradu przez system wentylacyjny moze by¢ o 100%
wyzsze, z powodu wiekszego oporu powietrza.

FOT, BARTOSZ MAKOWSK) [ ALUPLAST
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Dopiero gdy mamy
informacje od inwestora
dotyczace sposobow
wykorzystania budynku,
informacje o mozliwych

do uzyskania przytaczach

na dziatce oraz o planowanym
budzecie, dobieramy system
grzewczochtodzacy.

gdy przez kilka tygodni temperatura bedzie przekraczac
w sloficu 40 stopni. Inne zapotrzebowanie bedzie, gdy
dom zamieszkuja osoby, ktére spedzaja w nim kilka go-
dzin dziennie, a inne gdy zamieszkuje go rodzina pracu-
jaca w domu. W tym konkretnym przypadku musieliSmy
w bilansie uwzgledni¢ dodatkowo np. saune, o duzym
zapotrzebowaniu na energie. Dzieki zastosowaniu stan-
dardu pasywnego w budynku laczne potrzeby energe-
tyczne s3 oczywiscie znaczaco mniejsze.

Agnieszka Figielek: W tym przypadku zastosowalismy
pompe powietrzna. Ustawiona po stronie pélnocnej
domu jednostka zapewnia ogrzanie cieplej wody uzyt-
kowej dla domownikéw. Mamy bufor i prawie 300 1
zasobnik na ciepla wode. Ze wzgledéw ekonomicznych
zastosowalismy plyte fundamentowa grzewczo-chlodza-
ca. Plyta zelbetowa bedzie dziata¢ podobnie jak ogrze-
wanie podlogowe, za to dluzej utrzymywac cieplo. Dluz-
sze rozgrzewanie sie jej przy budynku pasywnym nie ma
znaczenia. Poddasze ogrzewamy matami kapilarnymi
umiejscowionymi w sufitach. Bardziej obawialismy sie,
ze budynek bedzie narazony na przegrzanie latem niz
na niedogrzanie w zimie. A maty kapilame umieszczone
na poddaszu sa bardzo efektywnym rozwiazaniem, jesli
chodzi o chlodzenie.

Bartosz Krélezyk: I znow zaznacze - sa lepsze
i ze wzgledow ekonomicznych, i utrzymywanego kom-
fortu. Latem lepiej, zeby chlod splywal nam na glowe
niz chlodzil stopy. Lepsza jest tez cyrkulacja powietrza
w pomieszczeniach.

»Wszystko Dziata!”: Zapytam jeszcze o zrddto pradu: caty dach

od strony potudniowej pokryty jest panelami stonecznymi?
Agnieszka Figielek: SpehiliSmy zyczenie inwestoréw,
ktérzy dzieki zastosowaniu instalacji o mocy niecatych
10 kW nie placa w ogéle rachunkéw za zuzywang ener-

»Wszystko Dziata!”: Mamy juz ustawienie budynku, koncepcje
izolacji, okreslone zyski energii ze stoiica, uniknelismy mostkéw
termicznych. Pora na analize zapotrzebowania budynku na cie-
pto i wybdr metody ogrzewania?

Bartosz Krolezyk: Dla komfortu mieszkancéw musi-
my zbadaé¢ zapotrzebowanie zaréwno na cieplo, jak
i na chléd. Dopiero gdy mamy informacje od inwestora
dotyczace sposobéw wykorzystania budynku, informacje
o mozliwych do uzyskania przylaczach na dzialce oraz
o planowanym budzecie, dobieramy system grzewczo-
chlodzacy. Nie mamy standardowego rozwiazania, ktore
proponujemy wszystkim klientom. Bierzemy tez pod uwa-
ge mozliwos¢ wystapienia najzimniejszych dni i takich,

gie, gdyz instalacja produkuje wiecej pradu niz dom jest
w stanie wykorzystaé. Mamy juz wyniki bilansu z cale-
go roku — nadwyzka wyniosta 2 MWh. Z oplat za prad
zostala oplata stala, w sumie ok. 500 z! rocznie. Wy-
bierajac Zrodlo ciepla i chlodu do domu, mieliSmy ten
komfort, ze wiedzieliSmy, iz prad mamy darmowy. Stad
rozpatrywalismy wylacznie warianty z pompami ciepla.
Pompe gruntowa odrzucilismy, bo nie chcielismy robié
odwiertéw i niszczy¢ drzew gesto porastajacych dziatke.
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OKNA PASYWNE

Niezwykle waznym elementem wptywajacym w duzym stop-
niu na zapotrzebowanie budynku na energie grzewcza byt
wybdr odpowiednich okien, ktére zapewnityby maksymalna
izolacyjnosé termiczna, szczelnosé i zyski cieplne na zakta-
danym poziomie. Zdecydowano sie na wybor pasywnych
okien Passiv-Line ULTRA opartych o system energeto® 8000
Aluplastu. W tym systemie zastosowano rozwigzanie tech-
niczne polegajace na wklejeniu szyb, natomiast w profilach
zamiast wzmocnieni stalowych zastosowano termoplastycz-
ne wktadki wzmocnione wiéknem szklanym z tworzywa
o nazwie Ultradur High Speed firmy BASF oraz wypetnienie
komér piankg poliuretanows. To pozwolito na uzyskanie
wspdtezynnika przenikania ciepta dla profili na poziomie
Uf= 0,73 W/m?K. Wszystkie okna charakteryzowaty sie
wspétezynnikiem przenikania ciepta ponizej 0,8 W/m?K,
przy czym okna od strony pétnocnej, wschodniejizachodniej
wyposazone byty w szyby o wspétczynniku Ug= 0,5 W/m?K,
a okna od strony potudniowej Ug= 0,6 W/m?K i tzw. ciepta
ramke Swisspacer. Dzieki technologii szkieletowej, w jakiej
budowany byt dom, okien nie trzeba byto wysuwaé poza
lico scian, ale zostaty one zamontowane w warstwie izo-
lacji za pomocg kotew. Okna montowane do ptyty funda-
mentowe] zostaty natomiast zamocowane na specjalnych
konsolach, ktére nastepnie zostaty obudowane styrodurem
i odpowiednio zaizolowane. O doskonatych wiasciwosciach
zastosowane]j stolarki, jak réwniez jej montazu Swiadczy
m.in. doskonaty wynik testu szczelnosci.

Po weryfikacji kosztow odrzucilismy tez gruntowy wy-
miennik ciepla.

Bartosz Krolezyk: Przy autonomii energetycznej domu
najtarisze sa wszelkie instalacje wykorzystujace prad.
Zwrocilbym tez uwage na swiadomos$é ekologiczna in-
westoréow. Chea w jak najmniejszym stopniu ingerowad
w $rodowisko, sa Swiadomi wplywu swoich decyzji
na zdrowie dzieci i sasiadow. To pozwalalo wykluczy¢
na samym poczatku pewne rozwiazania, zwiazane np.
z wykorzystaniem paliw statych.

Agnieszka Figielek: Pompa ciepla spelia trzy funkcje:
jest Zrodlem ciepla, cieptej wody i chlodu. Gdybysmy za-
miast niej uzyli kotla gazowego, dla utrzymania komfor-
tu musielibySmy dodatkowo uzupelnié¢ system o Zrodio
chlodu, np. chlodnice lub gwe.

Bartosz Krélezyk: Gdyby ten budynek nie byt w standar-
dzie pasywnym, to nie bylibysmy w stanie wyj$¢ na zero
z bilansem energetycznym. Cho¢by z powodu ograniczen
wielkosci instalacji fotowoltaicznej wynikajacych z usta-
wy o0 energii odnawialnej. Dla instalacji do 10 kWp mocy
ponosimy 20% kosztu magazynowania, a powyzej — 30%,
i to od caloéci wytworzonej energii. Stad z punktu widze-
nia prosumenta nie chcemy mie¢ instalacji wiekszej niz
10 kWp. Tylko przy uiyciu standardu pasywnego, dla
tak duzego domu, byliSmy w stanie zapewni¢ calkowite
pokrycie zapotrzebowania przy tej wielkodci instalacii.
Budynek w standardzie energooszczednym zuzywalby
ok. 3 razy wiecej energii do ogrzewania. A zastosowa-
nie coraz popularniejszego ogrzewania elektrycznego

2 2 WSZYSTHO DZIAEA! 3| 2018

zamiast pompy ciepla zwiekszyloby zapotrzebowanie
na prad jeszcze trzykrotnie. W takim przypadku, by wyjsé
na zero, instalacja fotowoltaiczna musiataby by¢ wieksza
przynajmniej dwukrotnie. Na dachu od strony poludnio-
wej miejsca juz nie ma, zostawalby garaz lub instalacja
na ziemi. A w tej chwili mamy nadwyzke, ktéra na pew-
no sie nie zmarnuje. Inwestorzy planuja zakup samocho-
du elektrycznego na dojazdy do pracy — dzieki tadowaniu
samochodu w domu, one roéwniez beda darmowe.

»Wszystko Dziata!": Dziekuje za rozmowe.

Rozmawiat: Michat Cieslak

Zdjecia domu dzigki uprzejmosci Aluplast sp. z o.0.

FOT, BARTOSZ MAKDWSK fALUP LAST
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Julian Koplin miedzy jednym z najnowszych i starszych modeli urzadzef grzewczych. Firma ma bogate doswiadczenie instalatorskie i serwisowe.

- Prowadzenie firmy instalacyjnej to duzy wysitek, ale i wiele satysfakeji, gdy widze,
jak pomagajac ludziom, rozwijam swoja dziatalno$é - méwi Julian Koplin, wtasci-
ciel iSerwis Centrum Instalacji z todzi. Jakie rozwigzania wprowadzone w jego fir-
mie wptywaja na zwiekszanie zadowolenia klientéw i profesjonalng obstuge?

—

{=we swoja praca i pasja pan Julian jest zwiazany juz polowe
Zycia. Zaczelo sie od majsterkowania w dzieciristwie i drob-
nych napraw w domu, podpatrywania pracy dwoch dziadkéw
— $lusarza i elektryka. A potem szkola budowlana i zdobywa-
nie praktyld w réznych firmach. — Najwazniejsza jest praktyka.
W szkole przyswoilem wiele podstawowych informacji o bu-
dynkach, ale ,,od zawsze” ciagnelo mnie do instalacji. Przez
kilka lat pracowalem w serwisie alarméw, pogotowiu hydrau-
licznym, elektrycznym czy serwisie urzadzen grzewczych.
Doswiadczenia uzupehialem tez dzieki wiasnej dociekliwosci
i poszukiwaniu rozwiazan — tak o poczatkach w branzy mowi
pan Julian.

»Wszystko Dziata!”: Kiedy nastapita zmiana z instalatora na wia-

Sciciela firmy instalacyjnej?
Julian Koplin: Firma powstala prawie dwa lata temu.
Potrzebowalem rozwoju, inwestycji w siebie, rozszerze-
nia dzialalnosci i wiekszych mozliwosci pomocy ludziom.
Taka mam filozofie pracy: na pierwszym miejscu stawiam
pomoc ludziom w rozwigzywaniu probleméw. Do tego
potrzeba nie tylko szerokiej wiedzy, ale przede wszystkim
rzetelnosci oraz doskonalej jakodci swiadczonych ushug.
Pierwszych pracownikéw moglem zaczaé zatrudniaé, gdy
to podejscie przynosilo efekty — moi zadowoleni klienci

oczekiwali dostepnosci ,na juz”, co przy ich wzrastajacej
liczbie stawalo sie coraz mniej realne. Otworzylem wiec
Biuro Obslugi Klienta i zaczalem zatrudniac. Zalozylem
od poczatku, ze bede dzielit sie wiedza, jak rozmawiac
z klientem, jak wstuchiwac sie w jego potrzeby. To moze
jest oczywiste, ale najwazniejsze, by obsluzy¢ go tak, jak
sami bySmy chcieli by¢ obshizeni. Takiego poziomu wy-
magam w mojej firmie. A w §lad za jakoscia idzie cena
ushugi. Klienci przestaja wybierac najtansze oferty, doce-
niaja zaangazowanie instalatora czy serwisanta w dana
naprawe czy montaz. Dla sprawdzonego instalatora maja
tez wieksza cierpliwo$¢ czasowa. Potrafia poczekad i ty-
dzieri, byle ich zlecenie obstuzyla osoba, co do ktorej kom-
petencji maja zaufanie.

Wspomniat Pan o stworzeniu w lokalu Biura Obstugi Klienta. Nie

wystarczyto podawanie telefonu komérkowego do Pana?
Ludzie dzwonili coraz czesciej, a ja bedac zajety realizacja
kolejnych zleceri, czesto nie miatem mozliwosci odebraé
na czas czy oddzwoni¢ w krotkim terminie i poméc w kon-
kretnych sprawach. Posiadanie biura z pracownikiem
czuwajacym przy telefonie i komputerze bylo dla mnie
niezbedne. Mozna w ten sposéb poméc w podstawowych
rzeczach: uméwié na konkretny termin wizyty, dowiedzied
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Czytelne logo, dobrze oznakowane biuro i czyste samochody oklejone
najwazniejszymi informacjami. To dodatkowe wizytdwki firmy.

sie, na czym polega problem. Okazuje sie, ze wiele proble-
moéw to blahostki, ktére mozna rozwiaza¢ przez telefon,
oszczedzajac w ten sposob czas klientom i sobie. Ludzie taka
pomoc doceniaja.

Ludzie dzwonili coraz czesciej,
a ja bedac zajety realizacja
kolejnych zlecen, czesto

nie miatem mozliwosci
odebraé na czas czy
oddzwonié. Posiadanie biura

z pracownikiem czuwajacym
przy telefonie i komputerze
byto dla mnie niezbedne.

llu instalatoréw obecnie Pan zatrudnia?

Obecnie zatrudniam jeszcze trzy osoby. Do tego wspolpra-
cuje z wieloma podwykonawcami, gléwnie przy wiekszych
inwestycjach. Lubimy sie, ale traktujemy biznesowo. Zawsze
sprawdzam jako$¢ swiadczonych przez nich ustug. Zlecenia
musza by¢ po prostu dobrze zrealizowane.

Coraz wiecej czasu zajmuje Panu zarzadzanie firma.

Owszem, ale bylem na to przygotowany. Wybierajac roz-
wij, liczylem sie z kosztami, przede wszystkim czasowymi.
Duza pomoc mam ze strony zony, ktéra pomaga mi w kwe-
stiach prawnych czy ,papiertkowych” i organizacyjnych.
Coraz wiecej czasu zyskuje, powiekszajac zespol odpowied-

Zamiast uzywaé przy montazu kottéw rur w otulinie szarej czy czerwonej,
zaczeliémy stosowaé rury elastyczne w kauczukowej czarnej otulinie.

koszty sklonily mnie do tego, zeby — cho¢ to nie bylo la-
twe — zrobi¢ ja samemu, przy okazji uczac sie wszystkiego
od podstaw. Strona internetowa, jej odpowiednie pozycjo-
nowanie wérdd firm w regionie, profil w mediach spotecz-
nos$ciowych - to stopniowo zaczelo przekladac sie na nowe
zlecenia. Do tego marketing szeptany — istotne wsparcie,
ktore jednak ,dzieje sie” bez mojego udzialu. Zdarza sie
czasem i ,napiwek” od zadowolonych klientéw, ktdrzy
docenia pomoc i szczeros€ — jesli czegos nie wiem, to mé-
wie, ze musze sie dowiedzie¢ lub skierowac¢ do innego
specjalisty. Dobra opinia pomaga réwniez w hurtowniach,
w ktorych sie zaopatruje — dostepnos¢ do wielu materia-
16w pomaga w szybszym realizowaniu zlecen. A klientom
zawsze ,napiwek” polecam przeznaczy¢ na slodycze dla
dzieci czy wnukéw — mi wystarczy pozytywna opinia lub
pozytywny komentarz na stronie internetowej czy profilu
na Facebooku.

nich ludzi i delegujac zadania. Taka osoba jest pani Katarzy-
na z naszego biura, ktora ma pierwszy kontakt z klientem.
Trudno jest taka prace w nielimitowanym czasie pogodzic¢

Oprobcz strony internetowej dba Pan rowniez o spdjna identyfikacje
wizualna - od logotypu, przez oklejony samochéd czy kolor foteli
w Biurze Obstugi Klienta.

z Zyciem rodzinnym, ale gdy ma sie odpowiednie wsparcie,
jest to wykonalne. Po pewnym czasie dostrzega sie zyski
finansowe, jest ogromna satysfakcja z rozwoju firmy, mozli-
wosci zatrudniania nowych os6b i obslugiwania coraz wiek-
szej liczby zlecen.

A jak zdobywa Pan nowych klientow?

Dla mnie wazna byla od zawsze obecno$é w Internecie.
Niestety, bardzo dlugo szukalem firmy, ktéra przygotowa-
laby porzadnie strone internetowa. Czas szukania i wysokie
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Wszystko robilem sam, szukalem inspiracji do prostego lo-
gotypu kojarzacego sie z dzialalnoscia. Stad nazwa i uzyte
kolory. Zétty kolor pasuje do instalacji elektrycznej (z6tte
blyskawice) czy gazowej (z6My kolor skrzynek). Brako-
walo mi tylko powiazania z kolorem wody, ale uznalem,
Ze wystarczy jej obecnos$¢ w nazwie. Zreszta, wszystkie
podstawowe instalacje sa tak naprawde ze soba powiaza-
ne. Ludzie zwracaja uwage na drobne rzeczy, najwazniej-
sze, zeby kojarzyli firme, przede wszystkim dzieki jakosci
naszej pracy.

FOT.JULIAN KOPLIM, |SERWIS
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Jasne i minimalistycznie urzgdzone Biuro Obstugi Klienta zacheca do odwiedzenia i szukania rozwigzan w przyjaznej atmosferze.

Wspomniat Pan o przywigzaniu klientéw do fachowcéw, do ktd-
rych maja zaufanie. Czy nie jest tak rowniez dzieki temu, ze ponoé
dobrego fachowca teraz trudno znalezé?
Faktycznie, czesto mozna spotka¢ sie z takim pogladem.
Na pewno jednak nie zgodze sie z tym, ze wszyscy, ktdrzy
sa dobrzy, to juz wyjechali za granice. Brakuje osdb, ktére
chea podjac sie wysilku zrobienia czegos$ ponad, a nie tyl-
ko wyciagniecia pieniedzy od klienta za ushuge.

Gdy poszukuje Pan instalatoréw do swojego zespotu, kieruje sie

dtugim stazem pracy kandydatéw czy Swiezym spojrzeniem osdb

bezposrednio po szkole?
Zatrudniam i jednych, i drugich, w obu grupach mozna
znalez¢ sporo zalet i troche wad. Minusem u absolwentow
szkot jest troche brak odpowiedzialno$ci za prace — budzac
sie jednego dnia, stwierdzaja, ze nie chce im sie przyjsc
do pracy, wiec nie przychodza. Przeciez gdy straca pra-
ce w jednej firmie, za chwile zglosza sie do kolejnej. Nie
Zwracaja uwagi na to, ze nie wplywa to tylko na ich wize-
runek, ale przede wszystkim na profesjonalny wizerunek
firmy. Z kolei u oséb z dluzszym stazem czasem pojawiaja
sie upodobania i zle nawyki, brak checi poszukiwania in-
nych rozwiazan i ,,odporno$¢” na nowa wiedze. Ale we-
diug mnie wystarczy od pracownika wymagac¢ tylko jedne-
go: myslenia. Trzeba wiedzie¢, jak poukladac sobie prace,
by wykona¢ ja dobrze i sprawnie — gdy wykonujemy ja
wedtug schematu. W momencie gdy zachodzi cos nieprze-
widzianego, co wylamuje sie poza schemat — trzeba podjac
decyzje i odpowiednio zareagowac. Jeéli sam nie wiem,
co zrobi¢ — wiem, z kim sprawe skonsultowac i1 wierze
w swoja zdolno$¢ do dzialania poza schematem. Tego, nie-
stety, wciaz nie ucza w szkolach. Natomiast w mojej firmie
nie wolno pracownikom uzywac stéw: ,Nie da sie”.

Wystarczy od pracownika
wymagacé tylko jednego:
myslenia. Gdy zachodzi

co$ nieprzewidzianego,

co wytamuje sie poza schemat
- trzeba podjaé decyzje

i odpowiednio zareagowaé.

Jakie nieprzewidziane sytuacje zdarzyty sie Panu ostatnio?

Zdarzaja sie dos¢ czesto. Niedawno robilismy duza inwe-
stycje: przylacze wodne i gazowe, kompleksowa instala-
cje oraz kotlownie. Przy wykonywaniu przylaczy wod-
nych i gazowych mieliSmy problemy z osuwajacym sie
gruntem w wykopie. Z pomoca przyszia nam stara, dobra
(i tania) metoda oszalowania. Nowym doswiadczeniem
bylo wykonywanie przej$cia kominowego z tworzywa
polipropylenowego z firmy Almeva przez dach pokry-
ty membrana. Cala inwestycja zakoriczyla sie sukcesem
i zadowoleniem klienta. Niedawno zaczelismy oferowac
klientom kotly z frontem szklanym. To efektowne rozwia-
zania, ktoére wyrdzniaja sie designem i dobrze prezentuja
sie jako elementy dekoracyjne. Klienci chceieliby je mon-
towac na widoku, np. w kuchni, ale producenci powinni
tez pomysle¢ o dopracowaniu osprzetu. Zeby schowaé
wszystkie rurki i zabezpieczenia, potrzebna jest pomoc
kolejnego fachowca, czyli stolarza. A warto byloby po-
mysleé o pakietach. Mozemy pochwali¢ sie tez ciekawy-
mi rozwigzaniami. Zamiast uzywac przy montazu kotléw
rur w otulinie szarej czy czerwonej, zaczeliSmy stosowad
rury elastyczne w kauczukowej czarnej otulinie. Latwo
sie wygina, jest wytrzymala, dodatkowo dobrze ociepla
i wyglusza rury, i ladnie wyglada. Dodatkowo karbowane
rury maja duzo mniejsze opory i wieksza wytrzymatosé
na cisnienie i temperature.

Z reguty to klienci wskazuja Panu, coijak cheieliby mie¢ zamonto-
wane, czy pozostawiaja Panu wolng reke w wyborze rozwigzan?

Klienci licza sie z naszym zdaniem, pytaja, co bym pole-
cil. Wtedy odpowiadam, ze musze w pierwszej kolejnosci
sprawdzi¢ warunki techniczne w budynku. Potem pytam
o oczekiwania klienta i np. poprzedni kociol, zeby nie
zmienia¢ radykalnie przyzwyczajen. Prezentuje, moim
zdaniem, najlepsze 3-4 oferty dopasowane do mozliwosci
finansowych i pokazuje réznice miedzy nimi. Wskazuje,
co sie kryje za danym kosztem i jaki to bedzie mialo wplyw
przez caly okres eksploatacji. Nigdy nie wyrdzniam kon-
kretnych producentéw, dobieram rozwiazania do kazdego
projektu indywidualnie. Doswiadczenie i intuicja podpo-
wiadaja mi, co sprawdzi sie lepiej w danych warunkach,
by klient byt zadowolony nie tylko bezposrednio po mon-
tazu, ale korzystajac z instalacji na co dzien.

Dziekuje za rozmowe!

Rozmawiat: Michat Cieslak
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utomatyczna wygoda
i 0szczednoS¢
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Jaki interes ma inwestor, uzytkownik czy instalator, by kupowaé, instalowaé
i eksploatowaé urzadzenia z zaawansowang technika automatyzacji?

S przezenie intereséw zaréwno osoby montujacej, inwestu- : :

jacej i !ina]nie uzytkujacej instalacje daje szanse na optymalny Aummatyz_ac]a kﬂntrﬂlu:lqca
montaz, ktéry zaowocuje oszczedna eksploatacja. Celem nad- EkSplﬂﬂtﬂC]Q to Wygﬁda

et Kiwedty i lei opoaeidal TG, ok kol g oy obstugi. Co wazne - mierzalna
cia instalacji §cisle zwiazany z dominujaca czescia tego procesu . . .

- czyli kosztami dlugoletniego uzytkowania. 1 pmhczal.na! Im pallwo
Oszczednosé czasu w fazie realizacji inwestycji to w sumie H A
oszczednosé finansowa — bo w koricu czas to pienigdz. Mozna pI'ZYI.)I?ra CZyStSZQ p?sta,c’ tyl'l'l

to sprowadzi¢ do takich dziatark tatwiejsza, czystsza i tansza jest
+ zagregowane urzadzenia grzewcze, ktore beda polaczeniem automatyza(:ia.

konstrukeji dzialajacych normalnie autonomicznie, ale two-
rzacych nowa calo$¢ w polaczeniach, ktore oszczedza nam

kosztéw eksploatacji,
» wdrazanie idei laczenia modulowego réznych systemow, Wiele firm wdraza i oferuje takie systemy cieplne. Autono-
ktore daja nowa jakos¢ eksploatacyjna, miczne urzadzenia badZ kombinacje kilku autonomicznych

«» latwosé, szybkosé i niezawodnos¢ montazu instalacji, po- urzadzei z automatyka sprzegajaca je w calo§é. Wymierimy
przez systemy powtarzalnych i dajacych sie szybko polaczy¢  niektore:
elementow. + Viessmann oferuje Vitocal — polaczenie powietrznej pompy
Punktem wyjscia w energooszczednych systemach jest Zrodlo ciepla z kotlem kondensacyjnym i elektronicznym stero-
ciepla. Kociol, ktérego sterowanie ma ograniczy¢ koszty ogrze- waniem w czasie rzeczywistym, ktore wybiera najbardziej
wania, gdyz ceny paliw w dluzszej perspektywie wciaz ida oszczedne zasilanie w cieplo w danym momencie.
w gore i dyskutowane jest tylko tempo tych zmian. + Vaillant oferuje pompy ciepla z kondensacyjnymi kotlami wi-
Automatyzacja kontrolujaca eksploatacje to wygoda obshugi. szacymi, tworzace automatycznie sterowana catoscé.
Co wazne — mierzalna i przeliczalna! Im paliwo przybiera czyst- + Wolf prezentuje kotly kondensacyjne olejowe w polaczeniu
sza postad, tym latwiejsza, czystsza i tarisza jest automatyzacja. z pompa ciepla w automatycznym sprzezeniu.
Od paliwa stalego, poprzez paliwa plynne i gazowe, do ener- + Hewalex oferuje grupy solarne, sterowane zdalnie poprzez
gii elekirycznej, ktdra jest najczystsza postacia energii, zdatna Internet.
do sterowania i do pelnego zautomatyzowania.
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» De Dietrich sprzedaje jednostki grzewcze w zestawie z auto-
matyka z nastawa temperaturowa.

*» Daikin sprzedaje hybrydowe pompy ciepla ,altherma” w po-
laczeniu z kotem gazowym, ktére daje uzytkownikowi
niskokosztowa eksploatacje, a instalatorowi mozliwosc insta-
lowania jednolitych agregatéw pasujacych do wiekszej liczby
projektow.

Czynnikiem zasadniczym w takich systemach jest programo-
wanie temperatur. Tu decyduje realizacja celu zasadniczego,
minimalizowanie kosztéw ogrzewania i uzyskanie mozliwie
najwiekszego komfortu cieplnego pomieszezeri biurowych czy
mieszkalnych.
Mozemy zaobserwowac tutaj rozne elementy, od prostych
urzadzen, sterujacych praca kotla, jak termostat zamontowany
w piecu, ktory wlaczy i wylaczy palnik po uzyskaniu okreélonej
temperatury, po bardziej zaawansowane: regulator pokojowy,
laczacy zadane temperatury pomieszcezen z pora i czasem ogrze-
wania oraz poziomem temperatur, np. w dziefi i w nocy czy
z okreslonymi dniami i tygodniami.
Z kolei regulator pogodowy, wyposazony w czujnik tempera-
tury na zewnatrz budynku, koordynuje zewnetrzne warunki
temperaturowe z zadanymi oczekiwaniami temperatury uzyt-
kownika wewnatrz pomieszczer. Ustawiona w ten sposéb praca
palnikéw kotla dostarcza ciepla na stalym, zaprogramowanym
poziomie, by temperatura pomieszczen byla taka, jak tego ocze-
kujemy. Moze to dotyczy¢ zaréwno ogrzewania grzejnikowego,
jak i podlogowego.
Alternatywne rozwiazania to termostaty grzejnikowe — auto-
matyczne zawory montowane przy grzejnikach. Ruchoma glo-
wica, czasem wyposazona w regulator czasowy, godzinowy,
dobowy i tygodniowy, ustawiona dla zadanej temperatury,
utrzymuje prace kotla bez potrzeby instalowania dodatkowych
sterownikow.

Rozwigzaniami alternatywnymi sa réwniez innowacyjne syste-

my wprowadzajace mikropompy obiegowe, wymuszajace obieg

czynnika cieplnego, montowane na grzejnikach, w miejscu za-
woréw termostatycznych i o podobnych do nich gabarytach.

System Geniax Wilo musi tu pracowaé w zestawie z zaawan-

sowana elektronika - samodzielnym komputerem, sterujacym

FOT. FOTOLIACOM / ALEKSEY SERGEYCHIK
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calym ukladem. Dzieki temu uzyskuje sie oszczednosci energii
cieplnej do 30 proc. i zwiekszony komfort uzytkownika, kt6-
ry otrzymuje prawie natychmiast cieplo w pomieszczeniu, bez
efektu bezwladnosciowego dostarczania ciepla po wielu minu-
tach z centralnej pompy w kotlowni.
Instalacje centralnego ogrzewania budynkdéw wykorzystuja
grzejniki konwekcyjne: rurowe, plytowe, ogrzewanie plaszczy-
owe: podlogowe, sufitowe i $cienne, lub systemy mieszane.
W pompach ciepla instalowanych razem z wentylacja i reku-
peracja uzyskuje sie dodatkowe procenty oszczednosci ener-
gii, zwiazane ze zwrotem energii, ktéra normalnie ulecialaby
w otoczenie. Koszty tych instalacji sa tak réznorodne i uzalez-
nione od wyboréw technicznych inwestora, ale i estetycznych
czy wrecz dekoracyjnych, ze nie mozemy poréwnac takich roz-
wigzari w ramach jednej wypowiedzi.

OGRZEWANIE ELEKTRYCZNE

Bezkonkurencyjnym instalacyjnie systemem jest ogrzewanie
elektryczne. Komfortowe, bez instalacji rurowych, piecow,
ukladow regulacji. Bezpieczne w uzytkowaniu, ze wzgledu
na brak ryzyka zaczadzenia tlenkiem wegla. Regulacja tem-
peratury jest bardzo prosta i mozna ja wykonac bezposrednio
w pomieszczeniu mieszkalnym lub z zaawansowang automaty-
ka i sterowaniem internetowymmn.

Vaillant z regulatorem systemowym

Trudno sobie wyobrazié¢ system ogrzewania bez automatycz-
nej regulacji, ktérej podstawowym zadaniem jest oszczednosé
energii przy zachowaniu maksimum komfortu. Jej rézne wer-
sje, poczawszy od prostych urzadzen typu wigcz-wytacz, po-
przez regulatory analogowe, az do cyfrowych, stosowane sg
od dziesiecioleci. Ale ,prosta regulacja” to zaledwie poczatek.
W Swiecie powszechnej informatyzacji coraz wazniejsza staje
sie komunikacja pomiedzy urzadzeniami oraz wykorzystanie
potencjatu, jaki kryje sie w gromadzonych przez nie danych.
Utatwiona konfiguracja systemu grzewczego, monitoring
zuzycia energii oraz zdalne sterowanie i zdalna diagnostyka
z wykorzystaniem sieci Internet to tylko niektdre mozliwosci
oferowane przez nowoczesne regulatory.

Przyktadem takiego rozwigzania w marce Vaillant jest regula-
tor systemowy multiMATIC VRC 700 zarzadzajgcy jednocze-
Snie systemami ogrzewania i wentylacji. W wersji podstawowej
dla jednego obiegu grzewczego bez zmieszania, po zasto-
sowaniu modutéw rozszerzajgeych (VR 70 lub/i VR 71) moze

obstugiwaé do 9 obiegéw grzeweczych. Wbudowany Asystent

Instalacji utatwia konfiguracje systemu. Regulator wspétpra-

cuje z pompami ciepta Vaillant (flexoTHERM i aroTHERM),

kottami kondensacyjnymi (wszystkie modele), uktadami hy-
brydowymi oraz uktadami kaskadowymi do 7 urzadzen. Po

doposazeniu w modut komunikacji internetowej (VR 920)

mozliwy jest zdalny dostep do urzadzeri poprzez:

» aplikacje multiMATIC App - darmowa aplikacja maobilna
Uzytkownika dla urzadzeri z systemem i0S lub Android
(zdalne sterowanie),

- dedykowana strone internetowa profiDIALOG - strona in-
ternetowa przeznaczona dla serwisantéw i instalatoréw
opiekujacych sie urzadzeniem grzewezym (zdalny monito-
ring i diagnostyka).

ANDRZEJ CHMURA,

Menedzer Produktu,
Vaillant Saunier Duval Sp. z 0.0.
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Aplikacja Danfoss Link

4

Najwazniejszy komfort

Inwestorzy indywidualni przy wyborze automatyki budynku
kieruja sie czesciej popularnoscia rynkowa tego typu rozwig-
zaf, czy tez osobistymi zainteresowaniami niz oszczednoscig
energii wychodzac z zatoZenia, ze inteligentne rozwigzanie
ma przede wszystkim poprawiaé komfort uzytkowania domu.
Podtgezamy niemal wszystko do sieci i instalujemy urzadze-
nia, ktérym mozemy powierzy¢ czynnosci, ktdre kiedys na-
lezaty do naszych codziennych obowigzkéw. Co dzieki temu
zyskujemy? Przede wszystkim znacznie podnosimy komfort
naszego codziennego zycia oraz oszczedzamy to, co najcen-
niejsze - czas. Przyktadem takiego rozwigzania jest system
sterowania ogrzewaniem Danfoss Link - wystarczy poswiecic
chwile na zaprogramowanie dziatania ogrzewania w catym
domu wedtug naszych indywidualnych potrzeb, by nie mu-
sie¢ zaprzatac sobie tym gtowy przez kolejne tygodnie.
Danfoss Link opiera sie on na komunikacji miedzy poszcze-
gélnymi elementami systemu. Wszystkie czujniki i termosta-
ty rejestrujemy w panelu centralnym, z ktérym takze tgczymy
aplikacje (dostepna na iOS i Android). Od tego momentu ste-
rowanie ogrzewaniem staje sie bardzo proste. Mozliwe jest
bezposrednio za pomoca panelu centralnego znajdujacego
sie w domu, jak réwniez aplikacji mobilnej niezaleznie od
tego, gdzie jestesmy. W kazdym pomieszczeniu moze pano-
wac inna temperatura o réznych porach. Mozemy tez grupo-
wac pomieszczenia na strefy mieszkalne.

Wykorzystywanie indywidualnych harmonograméw oraz ob-
nizen temperatury, ma jeszcze jeden, ogromny plus - zmniej-
sza wydatki na ogrzewanie. System Link pozwala zredukowac
koszty zuzycia energii nawet do 30%.

Senastian Brzoza,
Kierownik Dziatu Technicznego,
Danfoss Poland

2 8 WSZYSTHO DZIAEA! 3| 2018

FOT. DANFOSS

Koszty takiej instalacji w przecietnym domu jednorodzinnym sa
na poziomie 20-30% instalacji gazowej. Bezobslugowy system,
brak konserwacji, niezalezno$¢ dzialania poszczegolnych grzej-
nikow — to zalety. Istotne wady to wylaczenia pradu paralizujace
system ogrzewania (no, chyba ze zaopatrzymy go w niezalezny
generator pradotworczy) i — co najwazniejsze — koszty eksplo-
atacji: srednio o 50% wyzsze w porownaniu do gazowego. Nie-
wiele pomoga tu dodatkowe systemy oszczedzajace, jak zakup
specjalnych piecow akumulacyjnych czy instalacia podwdijne]
taryfy oplat elektrycznych. Takie rozwiazanie, gdy piec pobiera
prad w nocy i oddaje energie w ciagu dnia, gdy oplata za prad
jest wyzsza, oszczedzi nam od 1000 do nawet 2000 z! rocznie,
czyli ok. 15% kosztow. To nadal stosunkowo drogie, cho¢ czyste
rozwigzanie i bardzo przydatne w matych pomieszczeniach, przy
krétkich okresach ich eksploatacji, np. dla domku letniskowego.
Witedy jego zastosowanie jest uzasadnione ekonomicznie.

SKROCONY CZAS MONTAZU

Tradycyjne uklady zasilania wodnego systemu grzejnikow, pie-
ca na roznego rodzaju paliwa i systeméw sterowania stwarzaja
znaczne mozliwosci dla pracy instalatora. Modulowa budowa
grup pompowych i zawordw, szybkozlaczki takich systeméw
usprawniaja instalatorowi prace. Prekursorem europejskim
tych szybkozlaczek i grup pompowych jest firma Meibes, wpro-
wadzajaca rozwiazania techniki szybkiego montazu juz 50
lat temu. Montaz jednostek pompowo-wymiennikowych we
wszystkich poszczegélnych mieszkaniach blokéw mieszkal-
nych skracat kilkukrotnie czas pracy instalatora w poréwnaniu
do tradycyjnych montazy i byl w tych wielorodzinnych syste-

mach szczegolnie zauwazalny.

Modutowa budowa grup
pompowych i zawordw,
szybkoztgczki takich systeméw
usprawniaja instalatorowi prace.

Rozwiazaniami montazowymi skracajacymi czas pracy i ula-
twiajacymi montaz i serwisowanie s3 gotowe systemy grzewcze:
jak bezprzewodowy system automatyki podiogowej KAN-therm
SMART, z ukladem multifunkcyjnym, realizujacym, oprocz
kontroli, regulacje temperatury w réznych strefach grzew-
czych, przelaczanie trybow grzanie/chlodzenie itp.

Wisparcie montazowe instalatora to oprocz skrocenia czasu jego
pracy, zwiekszenie niezawodnosci ukiadu instalacji (przez brak
ludzkich pomylek montazowych), jednorodnosé jakosciowa ma-
terialow skiadowych i montazu. Wreszcie taki montaz to modu-
lowe mozliwosci wymiany w procesie serwisowania. Moze nie

najtariszy, ale prosty, szybki i niezawodny! Ot, same zalety!




Zmontuj wakacje
Z Purmo... -

wezZ udziat w konkursie dla instalatorow

i wygraj wymarzone wakacje!
Czas trwania konkursu: 01.05.2018 - 31.10.2018

Zarejestruj swoj zakup na
www.zmontujwakacje.pl

| wygraj wakacyjny voucher
o wartosci 10 000 zi!

Nagrody gtowne:

I miejsce - voucher wakacyjny o wartosci 10 000 zt.,

Il miejsce - voucher na zakup sprzetu RTV/AGD o wartosci 6 000 zt. ‘l
Il miejsce - voucher na 3-dniowy pobyt w luksusowym SPA o wartosci 4 000 zi. p u n m D '

Dodatkowo w kazdym miesiacu do wygrania dwa vouchery paliwowe o wartosci 1 000 zt.

konkursu: 1. Zakup grzejniki dekoracyjne marki Purmo na kwote minimum 2000 2t netto - (petna lista grzejnikow objetych konkursem na zmontujwakacje pl).
2. Zarejestruj swdj zakup na platformie zmontujwakacie.pl. 3. Zaprezentu] nam swoja prace: wyslij zdjecie, fiilm lub opis slowny zwijzany z grzejnikami dekoracyjnymi
marki Purmo. WAZNE: Zachowaj dowdd zakupu grzejnikéw - fakture VAT!
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W-block
dla szybszej

pracy

Ws’.réd instalatorow obserwuje-

my coraz wieksza $wiadomosé jako-
sci montowanych produktéw, z ktéra
wiaze sie rOwniez czas po§wiecany na
obstluge klientéw. Instalatorzy chea
szybko i sprawnie montowad¢ dobre
produkty, ktérych bezawaryjna pra-
ca ograniczy prawdopodobienistwo
reklamacji. W tym roku zaprezento-
walisSmy nowos¢ z grupy produktéw
Technologia kottowni, czyli W-block.
Bardzo dobrze wpisuje sie on w aktu-
alna tendencje do sprzedazy urzadzen
zblokowanych. Dzigki niemu praca
instalatora jest szybka i skuteczna.
W tradycyjnych rozwigzaniach przy
montazu pompy i akcesoriow wyste-
puje kilkanascie polaczeri, ktére insta-
lator musi wykonac. Przy W-blocku
zredukowalismy liczbe tych polaczen
do... trzech. Podczas rozméw zainte-
resowani tym produktem instalatorzy
podkreslali znaczna oszczednosé cza-
SU W pracy oraz znaczne zmniejszenie
rozmiarow urzadzen, dzieki czemu
pozwalaja zaoszczedzi¢ sporo miejsca
w kottowniach. Oceniamy, ze W-block
jest rozwiazaniem idacym o krok da-
lej niz W-pass majacy swoja premiere
na poprzednich Instalacjach, bowiem
nowo zaproponowane urzadzenie
moze by¢ stosowane w instalacjach
cisnieniowych.
ALexsANDER OwsIANOWSKI,
DYREKTOR MARKETINGU,
LESZCZYNSKA FABRYKA POMP
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Grzejniki PURMO

Naszq nowoscia wsrod grzejnikow
lazienkowych jest Evia. Oparty na pro-
filach plaskich o przekroju prostokata,
charakteryzuje sie duza powierzchnia
grzewcza, ma dodatkowe -elementy
w postaci relingéw wyprofilowanych
inaczej niz reszta grzejnika. Sa one ru-
chome, co podnosi ich funkcjonalnosé
iulatwia suszenie odziezy czy recznikow.
Wystepuja w réznych wysolkosciach, od
1,40 mdo 1,70 m.

Z kolei Arran to nowy model grzejnika
dekoracyjnego , minimalistyczny w for-
mie, o prostych liniach i lekkich zaokra-
gleniach. Ciekawostka jest mozliwosé
zastosowania dwoch koloréw, réznego
dla frontu i ramki okalajacej. Do tego
mozemy zastosowa¢ od jednego do
trzech wieszakéw relingowych. Podla-
czenie grzejnika znajduje sie na dole, na
srodku grzejnika z rozstawem 50 mm.
Klienci coraz bardziej doceniaja deko-
racyjna role grzejnikéw. Widzimy to
po wynikach sprzedazy choéby mode-
Iu Kos, pionowego, o plaskim froncie.
Mozna go umiesci¢ w kazdym praktycz-
nie pomieszczenin: kuchni, salonie czy
tam, gdzie nie mamy miejsca na Scianie

Grzejnik Kos Grzejnik Arran
na dhigi i poziomy grzejnik. Warto do-
dac, ze plyta czolowa oraz ostony boczne
grzejnikdw dekoracyjnych Purmo wy-
konane s3 ze stali nierdzewnej. Kos jest
dostepny w wysokoéciod 1,80 do 2,10 m
i szerokosciach od 300 do 750 mm.
RoBERT SKOROMOWSKI
PRODUCT MANAGER
RETTIG ICC

Kotly z unikalnym wymiennikiem

Thermagen jest polska marka ko-
tléw kondensacyjnych, nalezaca do
uznanego producenta wymiennikow
ciepla - firmy SECESPOL. Oferowa-
ne urzadzenia wystepuja zaréwno
w wersji jednofunkcyjnej SOLO, jak
i w wersji dwufunkeyjnej DUO. To, co
wyrdznia kotlty Thermagen od konku-
rencji, to przede wszystkim unikalny
wymiennik ciepla. Dwa niezaleine
obiegi realizowane s3 przez miedzia-
ne wezownice zespolone w jednym
korpusie aluminiowym. Wykonanie
wymiennika ze specjalnego stopu
zapewnia bardzo duza efektywnosé
cieplna oraz wysoka bezawaryjnosé.
Dzieki zastosowanej konstrukcji zja-
wisko kondensacji pary wodnej ze
spalin odbywa sie w obydwu trybach
pracy, zaréwno c.o. i c.w.u. Przedsta-
wione kotly charakteryzuje bardzo
duza wydajno$é. Wysoko sprawny
wentylator umozliwia stosowanie bar-
dzo dhugich przewodéw powietrzno-
spalinowych, nawet 29 metréw dla

).
-~

| =

:
z
3

przewodu koncentrycznego 80/125.
Kotly Thermagen sa w stanie zapewnic
bezprzewodowe polaczenie z dedyko-
wanymi regulatorami. Przygladajac
sie obecnym zmianom przepiséw na
rynku instalacyjnym oraz rosngcym
zapotrzebowaniu na urzadzenia ni-
skoemisyjne oraz energooszczedne
patrzymy z wielkim optymizmem na

rozwdj marki.

Tomasz Biefikowski,
KIEROWNIK DZIAtU THERMAGEN
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Sterowanie i systemy Scienne PURMO

Na targach INSTALACJE poka-
zaliSmy nasz nowy system sterowa-
nia ogrzewaniem plaszczyznowym
TempCo E3, bezprzewodowy, umoz-
liwiajacy sterowanie instalacja grzew-
cza czy chlodzaca z kazdego miejsca
poprzez smartfon czy komputer. Ko-
lejne moduly pozwalaja na zarzadza-
nie roznymi urzadzeniami w domu:
os$wietleniem, brama garazowa, czy
wylaczenie gniazdka z podlaczonym
zelazkiem. System jest przejrzysty
i latwy w obsludze oraz instalacji,
przez co cieszy sie duzym zaintereso-
waniem fachowcow.

Pokazalismy réwniez systemy ogrze-
wania plaszczyznowego. Railjet
sprawdza sie w nowym budownic-

czy przy zastosowaniu OZE, z kolei
innowacyjny system Klettjet znajduje
zastosowanie przy renowacjach sta-
rych budynkéw. Jego zaleta jest to, ze
jest bardzo cienki, calkowita grubosé
z wylewka anhydrytowa to zaledwie 40
mm. Do budynkéw z drewnianymi sto-
pami, ktdrych nie powinno sie obcigzac
wylewka, polecamy réwniez system
suchy w dwéch odslonach, réznigcych
sie gruboscia i konstrukcja. Rurki s3
wciskane w plyty profilowane, system
oszczedza czas pracy, przy montazu nie
trzeba prowadzi¢ wygrzewania jastry-
chu, jak w systemach tradycyjnych.

Karovina Kaszxiewicz,
PRODUCT ENGINEER

FOT. PURMO

FOT. PURMO

RETTIG HEATING

TempCo E3

twie, szczegélnie energooszczednym

-

Z

oty kolor na wschdd, czarny na zachod

Praktycznie wiekszos¢ odwodnien prysznicowych dostep-
nych na rynku posiada ramki. Maja one jedno istotne ogra-
niczenie, ktére widaé, gdy chcemy uzyé do wykoriczenia
posadzki materialow o nietypowej grubosci (kamieri lub lino-
leum). Od jakiego$ czasu zaczeliSmy produkowaé bezramko-
we odwodnienia, serii Invisible. Okazuje sie, ze $wietnie sie
sprawdzaja nie tylko przy bezfugowych posadzkach, bardzo
polubili to rozwiazanie architekci, takze dlatego, ze po za-
budowie nie pozostaje widoczny zaden element metalowy,
a tym samym nie ma kolizji wizualnej z pozostalymi elemen-
tami wykoriczenia lazienki. To rozwiazanie sprzedajemy od
dwach lat; weiaz cieszy sie rosnacym zainteresowaniem.
Prawdziwa tegoroczng nowoscia sa odwodnienia z powlo-
ka kolorowa. Po dwéch latach przymiarek, odrzuceniu wie-
Iu metod lakierowania i galwanizacji, udato nam sie uzyskaé
trwaly efekt. Dzieki powloce nakladanej prézniowo mozemy
spelni¢ oczekiwania rynkéw wschodnich, na ktérych popu-
larny jest kolor zloty, czy niemieckiego i skandynawskiego,
na ktérych modna jest czern.
Staramy sie popularyzowaé w Polsce plyty brodzikowe, bez
ktorych Anglicy czy Niemcy nie wyobrazaja juz sobie remontu
w lazience. Klientom thumaczymy, ze to kompletny produkt,
a nie tylko wizualizacja prawidlowego wykonania odwodnie-
nia. To jedno- lub czterospadowa plyta budowlana z wbudo-
wanym odwodnieniem liniowym lub wpustem punktowym,
instalatorowi pozostaje tylko jej zamontowanie i wykonanie
ostatniej izolacji ze §ciana. Oprdcz oszczednosei czasu i pracy
instalatora (mozna kias¢ plytki tego samego dnia) jest to rozwig-
zanie bardzo korzystne dla uzytkownika z uwagi na efektywna
izolacje akustyczna wraz z hydroizolacja i termoizolacja.
Dariusz Lisowski,
DYREKTOR HANDLOWY, WIPER SP. Z 0.0.

Odwodnienia z czarng powtoka

Odwodnienia z powtoka w kolorze ztotym

FOT. WIPER

Odwodnienia bezramkowe Invisible
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Ekologiczny system grzewc
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Rozpoczynamy cykl artykutéw pokazujgcych przyktady zintegrowa-
nych systeméw, sktadajacych sie z wielu urzadzen. Jako pierwszy
prezentujemy artykut Piotra Marciniaka, eksperta z firmy Immergas
Polska o systemie sktadajgcym sie z hybrydowej pompy ciepta Magis
Combo 8 Plus, bedacej potaczeniem pompy ciepta typu split z kottem
kondensacyjnym, w konfiguracji z instalacjg fotowoltaiczng. Instala-
cje uzupetniono o dodatkowe elementy usprawniajgce prace syste-
mu i zapewniajgce wysoki komfort ciepta i cieptej wody uzytkowej.
System zostat zaprezentowany na targach INSTALACJE.

L

e 'i!

W sklad instalacji wchodza nastepujace urzadzenia:
+ Magis Combo 8 Plus - hybrydowa jednostka wewnetrzna
pompy ciepla typu split, zintegrowana z kondensacyjnym ko-

tlem gazowym
» Audax Pro 8 jednostka zewnetrzna

» CAR V2 - sterownik laczacy funkcje tygodniowego termosta-
tu pokojowego i panelu sterowniczego kotla

+ Hydrauliczny rozdzielacz strefowy przeznaczony do pomp
ciepla (modut wysoka/niska temperatura)

» Immersoft 20 - zmiekczacz wody z niezbednym osprzetem

+ Zasobnik UBS300S0LV2 - zasobnik emaliowany, wyposa-
zony w dwie niezalezne wezownice, z mozliwoscia bezpo-
sredniej wspdlpracy z dodatkowym Zrodlem ciepla

+ System kominowy z serii srebrnej

+ Klimakonwektor HYDRO 3 - utrzymuje komfort cieplny
w pomieszczeniu, wtlaczajac do pomieszczenia ogrzane lub
schiodzone powietrze.

+ I-PV 250W - polikrystaliczny modut fotowoltaiczny
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+ Inwerter SMA Sunny Boy 1.5

+ Zestaw zabezpieczeri DC (typ ochronny B).

Zastosowane tutaj nowatorskie polaczenie kotla kondensa-
cyjnego z pompa ciepla powietrze-woda typu split w naj-
lepszy mozliwy sposéb wykorzystuje cieplo z obu Zrodel,
tworzac w pelni autonomiczny system grzewczy. Jest to
mozliwe, poniewaz moc jednostki wewnetrznej pozwala
na pokrycie szczytowego zapotrzebowania na c.o. i zaspo-
kaja wysokie wymagania wzgledem cieplej wody uzytko-
wej. Wybrane urzadzenie gwarantuje wysoka efektywnosc
energetyczna, a wiec jest ekonomicznym i ekologicznym
rozwigzaniem. Kociol kondensacyjny w hybrydowej pom-
pie ciepta Magis Combo zapewnia komfort cieplej wody
uzytkowej.

System Magis Combo sklada sie z jednostki wewnetrznej,
ktéra zawiera kompletny kociol kondensacyjny o mocy
27,0 kW na potrzeby c.w.u. oraz 24,0 kW dla c.o. zintegro-
wany z modulem hydraulicznym pompy ciepla powietrze

RYS.IMMERGAS
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Fragment opisywanej instalacji pokazany na targach Instalacje

— woda typu split, ktéry odpowiada za wymiane ciepla po-
miedzy czynnikiem roboczym a instalacja grzewcza lub chlo-
dzaca. Magis Combo Plus polaczony jest z zasobnikiem cieplej
wody uzytkowej, buforem oraz rozdzielaczem hydraulicznym
DIM obslugujacym 2 strefy grzewcze o roznej temperaturze.
Jednostka zewnetrzna Audax Pro zawiera elementy pompy
ciepla i jest polaczona z jednostka wewnetrzna rurociagiem
z czynnikiem roboczym. Zaproponowany uklad to przykiad
rozwigzania w pelni kompletnego, speliajacego najwyzsze
wymagania uzytkownika.
Nalezy podkresli¢, ze przedstawiona instalacja grzewcza spel-
nia Warunki Techniczne, jakim powinny odpowiadaé¢ budynki
od 31.12.2020 roku. Zgodnie z rozporzadzeniem Ministra In-
frastruktury z dnia 12 kwietnia 2002 r. w sprawie Warunkow
Technicznych, jakim powinny odpowiada¢ budynki i ich usytu-
owanie (z poZn. zm.) stwierdza sie, ze:
»L-..JBudynek i jego instalacje (...) powinny by¢ zaprojektowa-
ne i wykonane w sposob zapewniajacy spelienie nastepuja-
cych wymagai minimalnych...” m.in. uzyskania ustalonych,
maksymalnych wartosci wskaZnika EP.
Wg Warunkéw Technicznych obowiazujacych obecnie (rok
2018) » EP = 95 kWh/(m” rok)
Wg Warunkéow Technicznych obowiazujacych po 31 grudnia
2020 r. - EP = 70 kWh/(m? rok).
Najwazniejsze metody obnizenia wskaZnika EP:
1. Ograniczanie energochlonnosci budynku (np. termomo-
dernizacja).
2.Podnoszenie
z rekuperacja).
3.Podnoszenie udzialu OZE w zaspokajaniu potrzeb energe-
tycznych budynku.
Dlatego tez wykorzystanie w opisywanym przykladzie po-
laczenia systemu grzewczego opartego na hybrydowej
pompie ciepla z instalacja paneli fotowoltaicznych pozwa-
la na obnizenie wartosci wspolczynnika EP do stawiane-
go przez Warunki Techniczne 2020. To takze dodatkowe
oszczednosci, wynikajace z wyprodukowania przez nasza
instalacje fotowoltaiczng energii elektrycznej, ktéra bedzie
przez nas skonsumowana, obnizajac nasze zapotrzebowanie
na energie elektryczna pochodzaca z nieodnawialnej energii
pierwoinej.

sprawnosci ukladow (np. wentylacja

PRACA NA C.0.

Pompa ciepla, dzieki zastosowaniu technologii inwertero-
wej, pozwala na modulacje wytworzonej mocy grzewczej,
umozliwiajac pokrycie zapotrzebowania na cieplo budyn-
ku. Zastosowany wewnatrz urzadzenia Magis Combo ko-

% JAKTO DZIAEA?
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System hybrydowy Magis Combo

ciol kondensacyjny uzupelia braki mocy pompy ciepla
spowodowane spadkiem temperatury powietrza zewnetrz-
nego. Zamontowany w instalacji magazyn zwiekszajacy jej
pojemno$¢ gromadzi energie niezbedna do odszraniania
pompy ciepla. Dodatkowo dzieki zastosowaniu rozdzielacza
hydraulicznego DIM mamy mozliwosé rozbudowy instalacji
grzewczej o dodatkowe strefy. Uruchamianie oraz sterowa-
nie temperatura wszystkich stref grzewczych moze odbywaé
sie niezaleznie.

KOMFORT C.W.U.

W celu produkcji c.w.u. pokrywajacej dzienne zapotrzebo-
wanie uzytkownikéw, w instalacji zastosowano zasobnik we-
zownicowy. W funkcji przygotowania c.w.u. kociol i pompa
ciepla pracuja w tym samym obwodzie zasilania i powrotu
wezownicy zasobnika c.w.u., co pozwala na zapewnienie
komfortu c.w.u.

ENERGIA ELEKTRYCZNA

Instalacja fotowoltaiczna polaczona z siecia energetyczna
pozwala na oddanie wyprodukowanej latem energii elek-
trycznej do sieci oraz pobranie tej energii z sieci w dogod-
nym dla nas momencie. Rozliczenie za energie dokonywane
jest na podstawie réznicy miedzy iloScia wyprodukowanej
przez nas energii a iloscia pobranej przez nas energii w da-
nym okresie rozliczeniowym. Sie¢ energetyczna traktowana
jest jak co$ w rodzaju ,magazynu” i za jego wykorzystanie
jest pobierana oplata. Energie elektryczna wyprodukowana
latem przez nasza instalacje fotowoltaiczna wykorzystamy
zima na zasilanie naszej pompy ciepta Magis Combo.

REGULACIJA | STEROWANIE

Zintegrowana inteligentna elektronika decyduje o wyborze
irgdla ciepla pomiedzy kotlem kondensacyjnym a pompa
ciepla. Programowalne sterowniki pogodowe CAR v2 reali-
zuja indywidualng regulacje temperatur w poszczegolnych
strefach grzewczych. Automatyka urzadzenia zapewnia la-
dowanie zasobnika c.w.u. w oparciu o umieszczone sondy
temperatur.

BEZPIECZENSTWO

Urzadzenie posiada wbudowane naczynie przeponowe c.o.,
zawor bezpieczeristwa c.0. 3 bar oraz szereg zabezpieczen
zapobiegajacych przegrzewowi w trakcie pracy instalacji.
System bezpieczeristwa zapewnia réwniez odszranianie jed-
nostki zewnetrznej w przypadku wykrycia przez urzadzenie
braku wymiany ciepla na parowniku.
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Grzejnik dekoracyjny

FAKT

Czy jedynym zadaniem grzejnika musi byé ogrzewanie pomieszczenia, w ktérym
jest zamontowany? A gdyby dodatkowo byt dekoracjg, a nawet ozdobg wnetrza?
Potgczeniem obu funkcji sg dostepne na rynku grzejniki dekoracyjne. To dzigki
nim nie musimy juz zastania¢ grzejnikéw zeliwnych zastonami czy meblami. Po-
mimo ze ich popularnosé stale ros$nie, to nadal krazy wiele mitéw na ich temat.
A my kilka z nich obalimy.

FAKT/MIT GRZEJNIK DEKORACYJNY DAJE
MNIEJ CIEPLA NIZ INNE GRZEJNIKL.
Jest tak, ale w momencie gdy chcemy
pordwnac grzejnik dekoracyjny np.
z grzejnikiem plytowym o tych samych
rozmiarach. Wtedy faktycznie ma on mniejsza
moc grzewcza. Nie oznacza to jednak, ze
grzeje on slabiej. Wszystko uzaleznione jest od
jego mocy.

FAKT/MIT GRZEJNIK DEKORACYJNY JEST

BARDZO DROGI.
Grzejniki dekoracyjne sa drozsze od

2
El grzejnikéw plytowych. Jest to spowodowane
g inna technologia produkcji. W jej trakcie sa
Grzejnik Everest one malowane specjalna farba zawierajaca
epoksydy, ktora tworzac specjalna powloke,
MIT GRZEJNIKA DEKORACYJNEGO NIE zabezpiecza je antykorozyjnie.

MOZNA ZAMONTOWAC W tAZIENCE.
Obecnie produkowane grzejniki dekoracyjne
moga byé montowane w kazdym pomieszczeniu.
Dzieje sie to za sprawa technologii, w jakiej

53 produkowane. W procesie produkcji kazdy
produkt pokrywany jest specjalna farba
antykorozyjna. Dzieki temu grzejniki moga

byt instalowane réwniez w pomieszczeniach

z podwyzszona wilgotnoscia.

MIT GRZEJNIK MUSI BYC ZAMONTOWANY
POD OKNEM.
Panuje przekonanie, ze grzejnik musi by¢
zamontowany pod oknem, ale nie jest to
konieczne. Powinno sig je instalowa¢ w miejscach,
gdzie utrata ciepla jest najwieksza. W dzisiejszych
czasach ten problem wystepuje coraz rzadziej,
poniewaz budynki posiadaja coraz lepsza
izolacyjnosé, a dodatkowo montowane s3 drzwi
i okna o podwyzszonych parametrach szczelnosci.

FAKT GRZEJNIK DEKORACYJNY MOZNA
DOPASOWAC DO ISTNIEJACE)J
INSTALACJL
Oczywiscie istnieje mozliwo$¢ podiaczenia
grzejnika dekoracyjnego pod istniejaca instalacje.
Jest to idealne rozwiazanie, kiedy chcemy
zaoszczedzié czas i pienigdze podczas remontu
lub odswiezania mieszkania. Grzejnik Fortuna

%
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FAKT GRZEJNIKI DEKORACYJNE RéiNIﬂSIE

OD SIEBIE BUDOWA | PODEACZENIEM.
Kazdy grzejnik moze réznic sie budowa,
zaczynajac od ksztaltu i wielkosci rurek, z ktérych
jest zbudowany, az po rodzaj podlaczenia.

W zaleznosci od potrzeb produkt moze mieé
podiaczenie boczne, dolne lub krzyzowe.

MIT GRZEJNIK ZELIWNY GRZEJE LEPIEJ OD
DEKORACYJNEGO.
Grzejnik zeliwny nie grzeje lepiej, jest natomiast
lepszym akumulatorem, czyli dluzej utrzymuje
cieplo. Jesli zgasnie piec, ktérym ogrzewamy
nasz dom, to zeliwne grzejniki podiaczone do
takiej instalacji dluzej pozostana cieple. Jednak
akumulacja ciepla to nie to samo co moc grzania.

MIT WSZYSTKIE GRZEJNIKI PODEACZANE
SA W TEN SAM SPOSOB.
W przypadku grzejnikéw dekoracyjnych z podla-
czeniami dolnymi typu ,,V* prawym badz lewym,
zasilanie musi by¢ odwrotne niz przy grzejni-
kach plytowych. Oznacza to, ze zasilanie jest od
zewnetrznej strony grzejnika, natomiast powrot od
wewnetrznej.

MIT ODPOWIETRZANIE GRZEJNIKOW

DEKORACYJNYCH NIE MA ZNACZENIA.
Przy grzejnikach dekoracyjnych wazne jest, aby
odpowietrzaé je bardzo powoli po zamontowaniu.
W pierwszej kolejnosci odpowietrzamy przy
zamknietym zasilaniu i otwartym powrocie na
zaworze, a potem odwrotnie.

FAKT

% JAKTO DZIAEA?

MIT KAZDY GRZEJNIK DEKORACYJNY MUSI

MIEC GEOWICE TERMOSTATYCZNA.
Grzejniki dekoracyjne z podlaczeniem dolnym
podiaczamy do instalacji centralnego ogrzewania
przez zawory z glowica termostatyczna. W wiek-
szoéci przypadkéw nie posiadaja one wbudowanej
wkladki termostatycznej. Zawér z termostatem
reaguje na zmiane temperatury i pozwala osiagna¢
komfort cieplny oraz ograniczenia straty ciepla.

GRZEJNIK CHROMOWANY MA OK.

40% MNIEJSZA MOC NIZ GRZEJNIK
MALOWANY.

Ze wzgledu na powloke chromowana cieplo jest
slabiej emitowane niz w grzejniku malowanym na
dowolny kolor. Dlatego warto zwréci¢ uwage na to,
aby moc grzejnika chromowanego byla co najmniej
0 30% wieksza niz grzejnika malowanego.

MIT ILOSE RUREK W GRZEJNIKU

DEKORACYJNYM ODPOWIADA ILOSCI
ZEBEREK W GRZEJNIKU ZELIWNYM.
Zeberka w grzejniku zeliwnym tak samo jak
elementy grzejnikéw dekoracyjnych maja
rozne wielkosci. Poréwnanie zblizonych

jest niepoprawne, poniewaz moc grzewcza
jest uzalezniona od ilosci uzytej stali do
wyprodukowania jednego elementu.

MIT GRZEJNIK DEKORACYJNY NIE MOZE BYC

ELEKTRYCZNY.
Wiekszos¢ modeli grzejnikéw dekoracyjnych

moze byé napelniona specjalnym plynem
i wyposazona w grzalke elekiryczna. Dla osob,

FAKT GRZEJNIK MOZNA DOSTOSOWAC DO biiieale B bl e b A dattcoid
INDYWIDUALNYCH POTRZEB KLIENTA. instalaci 'e:?to ideal rl:]m o J
Istnieje mozliwo$¢ wykonania grzejnika na el |
indywidualne zaméwienie. Technologia
produkcji grzejnikéw rozwinela sie tak mocno, ze
gtgl‘:;ﬂ?cmﬁmk’, micTnsy-ralizat i do Tomasz Zaewskl, ekspert marki LUXRAD
Tomasz Zalewski, posiada szeroki wybér grzejnikéw dekoracyjnych, ktére nie

ekspert marki LUXRAD

Moc jest z nami!

Remontujgc mieszkanie, wiele os6b zastanawia sie nad grzej-
nikiem dekoracyjnym. Bardzo czesto pojawiaja sie watpliwo-
Sci, czy bedzie to dobry wybdr. Te obawy dotycza najczesciej
mocy grzewczej takich produktéw. Z wtasnego doswiadcze-
nia moge powiedzied, ze nie ma sie czego obawiac. LUXRAD

ustepuja moca grzejnikom tradycyjnym, a dodatkowo bedg
ozdobg wnetrza. Najwazniejszym kryterium jest dobranie od-
powiedniego rozmiaru grzejnika. Duzym zainteresowaniem
ciesza sie modele z rodziny Niagara i Fortuna jako naturalni
nastepcy grzejnikéw ptytowych. Dzieki szerokiej gamie roz-
miarowej, zastosowaniu oston szklanych i stalowych, a takze
wysokich mocach grzewezych przytoczone wezesniej modele
znajduja uznanie w oczach nie tylko klientéw indywidualnych,
ale réwniez biur projektowych. Warto réwniez zwréci¢ uwage
na grzejniki, ktére posiadaja wbudowane lustro. Dzigki niemu
modele te poza funkeja grzewcza dajg mozliwosé przejrzenia
sie i dokonania ostatnich, czesto jakZze waznych poprawek
przed wyjsciem z domu. Cata oferte marki LUXRAD, w skiad
ktérej wechodza grzejniki pokojowe i tazienkowe, mozna zoba-
czyé na www.luxrad.com.
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Nowe grzejniki dekoracyjne
— trendy prosto
z. targow w Mediolanie

Innowacyjne technologie czesto idg w parze z ciekawa formg - réwniez w przy-
padku grzejnikéw. Udowadniajg to ich producenci, ktérzy na targach iSaloni 2018,
ktére odbyty sie w kwietniu w Mediolanie, pokazali m.in. bardzo ciekawe i inno-
wacyjne grzejniki dekoracyjne. Prezentujemy niektére z nich.

W naszym klimacie grzejniki jako elementy instalacji
grzewczej sa nieodzownym elementem wyposazenia kazde-
go domu. Te designerskie wyrdzniaja sie oczywiscie swoja
estetyka, ale réwniez ekologicznymi technologiami, ktére
w nich zastosowano.

WYDAJNOSC | DESIGN
Nowoczesne grzejniki o niskiej temperaturze systemu,
w polaczeniu z najnowoczesniejsza technologia sterowania,
oszczedzaja energie, a ponadto tworza przyjemny klimat
w pomieszczeniu. Grzejniki maja waski profil i minimal-
na zawarto$¢ wody w polaczeniu z duza powierzchnia wy-
miany ciepla. Dzieki temu temperature w pomieszczeniu
mozna szybko dostosowa¢ do zmieniajacych sie potrzeb
uzytkownikdw.

Nowoczesne zawory termostatyczne i hydrauliczne za-
wory rownowazace pomagaja systemowi ogrzewania
utrzymywac dokladnie odpowiednia temperature W po-  Grzejnik Donut firmy Scirocco
szczegolnych pomieszczeniach, w roz-
nych momentach dnia.

Przykladem takiego grzejnika moze byé
nowo$¢ marki Antrax - grzejnik Byobu,
ktory powstal dzieki kreatywnoséci Marca
Sadlera. To dynamiczny, wszechstronny
element wystroju wnetrza, ktéry moz-
na dostosowaé¢ do konkretnych potrzeb
uzytkownika i pomieszczenia. Byobu jest
wykonany z aluminium nadajacego sie do
recyklingu, a korpus grzejny sklada sie
z dwach cienkich, kwadratowych elemen-
téw, ktére poruszaja sie, obracajac wokét
centralnego sworznia.

jest trendy — szczegolnie w lazience, czyli malym
pomieszczeniu, gdzie optymalizacja przestrzeni jest
koniecznoscia. Dlatego tez wiele elementéw wyposa-
zenia domu spelnia dzi$ wiecej niz jedna funkcje.
Tu przykladem ze Swiata grzejnikow dekoracyjnych
moze byé urzadzenie Astro marki Tubes projektu
Luca Nichetto — grzejnik i oczyszczacz powietrza
w jednym. Dzieki prostemu, minimalnemu stylowi,
Astro moze byé umieszczony w dowolnym miejscu
w domu lub w biurze, natomiast jego podwdjna
funkcja sprawia, ze nadaje sie do uzytku o kazdej
porze roku. Rowniez latem, kiedy ogrzewanie nie
jest wymagane, ale potrzebujemy czystego powie-
trza. Dym papierosowy, zapachy z kuch-
ni lub z niewentylowanych pomieszczen
53 wchianiane i neutralizowane.

WSZECHSTRONNOSE | MOBILNOSC

Te dwie cechy nie tylko moga zapewnic
sukces na rynku pracy. Charakteryzuja
tez dzi§ wiele sposréd elementéw wy-
posazenia wnetrz. Wielofunkcyjnosé

FOT.: MATE RIALY P RASOWE FIRMY TURES

Projekt Astro marki Tubes
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Grzejnik Valet firmy Deltacalor

PERSONALIZACIJA

To chyba najwazniejszy dzi$ trend w wyposazaniu wnetrz.
Przestrzeni, w ktérej mieszkamy, powinna przede wszyst-
kim odpowiada¢ potrzebom uzytkownika — funkcjonalnie
i estetycznie. Dlatego producenci wyposazenia wnetrz ofe-
ruja czasem naprawde bardzo szerokie mozliwosci indywi-
dualizacji produktow.

Nie sa tu wyjatkiem grzejniki dekoracyjne. Przykladowo
kupujac grzejnik Donut marki Scirocco, mozna wybraé
z 67 koloréw wykoriczeri samego grzejnika, ale takze wy-
korniczenie pokrycia tkaniny kabla elektrycznego. A w wer-
sji elektrycznej grzejnika mozna réwniez indywidualnie
wybraé miejsce umieszczenia zaworow.

Anna RapucHa-Romanowicz

.

Grzejnik Byobu, propozycja firmy Antrax

FOT: MATE RIALY PRASOWE ARMY DELTACALD R

FOT.: MATERIALY PRASOWE FIRMY ANTRAX
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Projekt Stylus Wall firmy Caleido

t AZIENKAPRO

Tekst powstat przy wspétpracy z redakeja portalu
Design/Biznes, wspétorganizatorem Forum
£AZIENKA.PRO - cyklu spotkah dedykowanych
profesjonalistom branzy tazienkowej. Podczas tego
wydarzenia spotykamy sie z przedstawicielami
producentéw, handlu, architektami, projektantami,
designerami i wykonawcami. Pierwsza edycja
Forum odbyta sie podczas tegorocznych targéw
Instalacje. Zapraszamy na jesienna edycje
wydarzenia, ktéra odbedzie sie podczas targéw
Invest Hotel w Poznaniu oraz Mood Concept

w Warszawie. Petna relacja z wydarzenia oraz
informacje o kolejnych spotkaniach dostepne sa na
www.lazienka.pro.

Za organizacje Forum tAZIENKA.PRO odpowiada
redakcja Design/Biznes oraz Miedzynarodowe Targi
Poznaiskie.

Zapraszamy na Forum tazienka.Pro w tym roku

podczas:
INVEST

H HOTEL

TARGI WYPOSAZENIA HOTELI
Targi Invest hotel, Miedzynarodowe Targi

Poznaiskie, Poznan, 1-4 pazdziernika.
Wiecej na m.polagmgasl‘ru.pl

MOOD
C@NCEPT

Targi Wnetrz i Designu MOOD Concept, Warszawa,
19-21 pazdziernika. Wydarzenie organizowane
przez Miedzynarodowe Targi Poznaiiskie.

Wiecej na www.moodconcept.pl
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INSTALATOR PO GODZINACH (e’

Blysk oka

Pomruk silnika, wyposazenie, osiggi auta - to wszystko jest oczywiscie wazne.

Ale producenci walczg ze wszystkich sit, by przykué naszg uwage sylwetka samo-

chodu czy charakterystyczng linig nadwozia. Ktére z samochodéw pokazanych pod-
7 \ czas tegorocznego Poznar Motor Show mrugaja do Was najbardziej przekonujgco?

\ v L

Peugeot 508
First Edition
- polska premiera

Okrzykniety przebojem roku, z limitowanej serii bazujacej na wersji GT zachwyca nadwoziem z ekskluzywnymi detalami. Dyna-
miczna linia nadwozia, agresywny przad i ostre muskularne linie wprowadzaja go w nowa ere elegancji i sportowych doznaf.

we make

the future real

FOT, FOTOBUEND,/MTR

Studyjny van z napedem elektrycznym, nastepca ku o Bulliego sprzed
70 lat, za kilka lat trafi do seryjnej produkciji. Zbudowany na modutowej
platformie Volkswagena na potrzeby samochodéw elektrycznych [MEB).
Zasieg |.D. BUZZ na jednym tadowaniu wynosi ok. 600 km.

BMW i8 Roadster

FOT, FOTOBUE NO/MTP

(s
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FOT. FOTOBU END/MTR

/olkswagen
Touareg
eciej generacji
- europejska
prezentacja

Do najwa niejszych zalet
najwiekszego SUV-a
Volkswagena nale a mocne
silniki, pneumatyczne
Zawieszenie, skretne kota tylnej osi,
innowacyjne systemy asystujace
ion Coekpit - ekran, ktory taczy w jedna calo & elek-
zne wska niki i wy wietlacz systemu multimedialnego.

FOT, FOTOBUE NO/MT P

Kia Proceed Concept

To zapowiedz trzeciej, obok hatchbacka i kombi, wersji nadwoziowej nowego Ceeda. Na samochéd recznie
nalo onoa 19 warstw lakieru, a kubetkowe fotele zostaly owiniete ponad 100 metrami czarnego ela-
stanu. Na uwage zwraca pod wietlany obrys bocznych szyb, ktory uruchamia sie na powitanie kierowcy

i pozostaje wiaczony podczas jazdy.
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FOT. FOTOLIA / DEMIAN

udzie tak juz maja, ze choc zeszli z drzewa, wymyslili
kolo, maszyne parowa, a nawet wystrzelili sie w kosmos, to
wciaz walcza. Walcza na podworku i w szkole, walcza, toczac
wojny i walcza w ramach rywalizacji sportowe;j.
Zapasnicy i bokserzy rywalizowali juz podczas antycznych
igrzysk olimpijskich, zapasy znalazly sie tez w programie
pierwszych igrzysk w nowozytnosci (boks dolaczyt kilka lat
pozniej). Od ponad pot wieku o medale olimpijskie walcza
judocy, nieco krécej zawodnicy tackwondo, a przedstawiciele
kolejnych sztuk i sportow walki niecierpliwie czekaja na swo-
ja kolej.
To napedza koniunkture, ale gdyby spojrze¢ wstecz i pokusié
sie o wskazanie kamieni milowych w popularyzacji sportéw
walki w Polsce, to bylby to na pewno fenomen filmu ,Wejscie
smoka” z Bruce’em Lee na przelomie lat 70. i 80. ubieglego
wieku i by¢ moze — starty najsilniejszego czlowieka $wiata,
Mariusza Pudzianowskiego, w zawodach MMA (w miesza-
nych sztukach walki).
Kluby nie narzekaja wiec na brak chetnych, a trenuja w nich
przedstawiciele wszystkich grup spolecznych, ludzie w réz-
nym wieku, o réznym wyksztalcenin, z duzych miast i z wio-
sek, kobiety, mezczyzni i dzieci. Nie brakuje wsrdd nich os6b
znanych i lubianych. Pasjonatem boksu byl przeciez Daniel
Olbrychski, dzis piesciarskie rekawice regularnie zakladaja
m.in. aktorzy Michat Zebrowski, Tomasz Karolak i Eryk Lu-
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Walczymy, bo musimy: o godno$é, o pie-
nigdze, czasem o przetrwanie. A gdyby
tak powalczyé dla przyjemnosci?

bos, ich kolezanka po fachu Olga Frycz trenuje natomiast

boks tajski (gdzie oprdcz piesci uzywa sie ndg). Boksuja i ko-

pia takze pisarze, m.in. Sylwia Chutnik i Szczepan Twardoch,

a muzyk rockowy Ryszard , Tymon” Tymariski to od wielu lat
zapalony karateka.

Kazdy z nich ma swdj powdd i swoja motywacje

do uprawiania tej wlasnie aktywnosci. Podob-

ng motywacje maja tysiace anonimowych

ludzi w setkach klubéw i osrodkéw

treningowych. Z pewnoscia nie

jest nia osiagniecie znaczacych

o W sukcesow sportowych. Dla-
czego wiec popularnosé

sztuk 1  sportéw

( walki wciaz

- rosnie?

TRUDNY WYBOR

W duzej mierze zapewne z powodu ich réznorodnosci. Zwo-
lennicy twardej, meskiej walki moga trenowac dyscypliny
yuderzane”, zwane réwniez ,stéjkowymi™ tradycyjny boks,
walke na piesci i nogi (kick boxing, K1) albo boks tajski (czy-
li Muay Thai), w ktérym dozwolone s3 tez ciosy lokciami.
Otwarta walka (kumite) mozliwa jest tez w niektérych kon-
kurencjach karate i w taelkwondo. Ciezkie boje mozna toczyé
w ,parterze”, czyli w sportach uprawianych na miekkich ma-
tach: w zapasach, judo albo w niezwykle ostatnio popularnym

;
g .
:
3



brazylijskim jiu-jitsu. A milo$nicy pieknej formy, cierpliwego
doskonalenia scisle okreslonych ruchéw, otoczki zwiazanej
z dhuga tradycja i ceremonialem, moga wybieraé¢ w sportach
takich, jak m.in. aikido, tai-chi czy capoeira.

CZY TO BEZPIECZNE?

Przytlaczajaca wiekszo$¢ os6b niezwiazanych z tego typu
aktywnos$ciami odpowie, ze nie. Czy rzeczywiscie tak jest?
Tu trzeba wprowadzi¢ podstawowe rozréznienie: na poziom
profesjonalny oraz amatorsko-rekreacyjny. Dla wyczynowych
fighteréw polamane nosy, zebra, koiiczyny, naderwane albo
pozrywane Sciegna, miesnie i wiezadla to w zasadzie chleb
powszedni. Ba, niektérzy bywaja dumni ze swoich ,kalafio-
r6w” — czyli malzowin usznych zdeformowanych w wyniku
uderzen i otar¢...

Jesli jednak wzia¢ pod lupe niezobowiazujace, amatorskie bok-
sowanie czy trenowanie jiu-jitsu, to moze sie okazad, ze s3 to
aktywnosci mniej kontuzjogenne niz jezdzenie na rowerze albo
pitka nozna. Podczas zajec rekreacyjnych nie wklada sie w cio-
sy, kopniecia, chwyty i dZwignie calej sily. Ciosy przyjmowa-
ne sa na specjalne tarcze albo po prostu na rekawice, chodzi
w nich raczej o dokladnos¢ i precyzje niz o trafienie partnera.
Do walk sparingowych (jesli ktos ma na takie ochote) zazwy-
czaj zaklada sie kaski, a zawsze — ochraniacze na zeby.

PO CO MITO WSZYSTKO?

Jakie sa wobec tego korzysSci z uprawiania sportow walki
i dlaczego warto sie nimi zainteresowa¢? To bardzo wszech-
stronne aktywnosci, ktére w niezwyklym stopniu wplywaja
na sprawnos¢ ogolna. Cialo pracuje w wielu plaszczyznach,
uprawianie tych sportéw pozwala ,odkryé” miesnie, o kto-
rych istnieniu nie miato sie wczeéniej pojecia.

Poprawia sie szybkos¢, refleks, sila, gibko$é, elastycznosé
miesni, wydolnosé. Bardzo szybko, juz po kilku miesiacach
na macie i w sali treningowej, wzrasta poczucie pewnosci
siebie. To bardzo przydatna cecha, bo uliczni agresorzy zwy-
kle wybieraja swoje ofiary wsrod osob zleknionych, przestra-
szonych (inna sprawa, Ze nie zawsze warto sprawdzac swoje
umiejetnosci w sytuacjach zagrozenia — czasem lepiej jest
wrziaé nogi za pas)...

Ile to kosztuje?

Wreszcie jest to prawdziwy odpoczynek dla glowy. Dlaczego?
Kiedy biegamy, spacerujemy, plywamy, jeZdzimy na rowerze
albo na rolkach, teoretycznie mamy czas dla siebie i mozemy
odpoczaé od nurtujacych nas probleméw. Praktycznie jednak,
trudno sie od niektorych mysli catkowicie odizolowaé. W przy-
padku sportéw walki natomiast chwila dekoncentracji, zamy-
slenia, moze skutkowa¢ niepotrzebnie zainkasowanym ciosem
albo poddaniem w walce parterowej. Nawet jesli to tylko éwi-
czenie, albo lekki sparing, jest to wciaz walka, w ktdrej non
stop trzeba byé czujnym. Instynkt nie pozwala na nieuwage,
a glowa nie mysli o tym, co nurtuje nas poza sala treningowa.

Poprawia sie szybkosé, refleks,
sita, gibkosé, elastycznosé
mies$ni, wydolno$é. Bardzo
szybko, juz po kilku
miesigcach na macie i w sali
treningowej, wzrasta poczucie
pewnosci siebie.

KARATE KIDS

Sztuki i sporty walki s3 réwniez doskonala propozycja dla
najmdodszych. To mit, ze dzieci wynosza umiejetnosci zdoby-
te w sali treningowej i stosuja je na szkolnych kolegach czy
na ulicy. Pomijajac nieliczne sytuacje patologiczne, efekt jest
raczej odwrotny: negatywne zachowania sa kanalizowane
w czasie zaje¢, agresja wyladowywana jest w sali treningowe;j
i na zawodach. Dzieci ucza sie systematycznosci, dyscypliny,
pokory, a w przypadku dalekowschodnich sztuk walki poznaja
tez kulture kraju, z ktoérego dana dyscyplina pochodzi. Nawet
jesli w przyszlogci zmienia swe sportowe upodobania, dostana
swietna podbudowe zaréwno fizyczna, jak i psychiczna.

Krzvszror PiecH

Karnet na zajecia, uprawniajgcy do udziatu w dwéch lub trzech zajeciach
tygodniowo, kosztuje zwykle w granicach 100-180 zt miesiecznie, karnet
open (zajecia bez ograniczen) ok. 200 zt wzwyz. Wiele klubéw, zwtaszcza
tych wiekszych, honeruje karty typu MultiSport.

Przyzwoitej jakosci rekawice bokserskie (i do boksu taj-

skiego) ze skory syntetyeznej kosztujg od 120 zt w gore,

nieco drozsze - ale i trwalsze - 53 te ze skdry naturalnej.

Cena ochraniaczy piszczeli do Muay Thai nie powinna

przekraczaé 200 zt, podobnie jak kasku do sportéw ude-

rzanych.

Kimono do karate kosztuje w granicach 100 zt, a za kimono do judo czy BJJ
wykonane z trwatej tzw. plecionki (tkaniny odpornej na szarpanie i ciagnie-
cie) trzeba zaptacié¢ 200-400 zt.

Podane wartosci nie dotycza sportowych sklepéw sieciowych. Tam sprzet
mozna kupié taniej, jednak jego jako$é jest zauwazalnie nizsza niz w przy-
padku producentéw specjalizujgeych sie w sportach walki.

FOT. FOTOLLAS AM IXSTUDID
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.. Wakacyjna

JAK TO DZIAEA? C)d}

}L.azienka dla seniora

Spedzenie jesieni zycia we wtasnym
domu i w znanym otoczeniu to zyczenie
wielu senioréw. Mozna je spetnié, przy-
stosowujgc mieszkanie, a zwtaszcza
tazienke i jej wyposazenie do potrzeb
0s6b w zaawansowanym wieku.

J ak podzieli¢ pomieszczenie, aby zapewnié uzytkownikom
jak najwieksza swobode ruchu? Jak zaprojektowac strefe umy-
walki i WC? Czy lepiej zdecydowac sie na wanne, czy funkcjo-
nalny i estetyczny prysznic bez brodzika?

Umywalka i miska ustepowa z regulacja wysokosci za pomoca
przycisku, skladane porecze ulatwiajace korzystanie z urzadzen
oraz nowoczesny prysznic z odplywem na poziomie posadzki
otwieraja optycznie pomieszczenie i zapewniaja wystarczajaca
iloé¢ miejsca — nawet jesli ktorys ze starszych uzytkownikéw
bedzie wymagat asekuracji drugiej osoby.

Uzytkownicy prysznicow bez brodzika doceniaja komfort wy-
nikajacy z braku progu na wej$ciu, mozliwosci latwego monta-
zu krzesetka oraz estetyke takiego rozwiazania. Pomocny jest

AYDRAULIKA)

Rywalizacja
Hydraullkow
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tutaj wydajny odplyw (np. Advantix Vario firmy Viega), ktory
moze odprowadzi¢ duze iloéci wody.

Stelaze Viega Eco Plus z regulacja wysokosci pozwalaja na
plynna regulacje poziomu umywalki lub miski WC. Wystar-
czy nacisna¢ przycisk, aby gazowe sprezyny zmienily polo-
zenie sprzetow — umywalki w zakresie od 70 cm do 90 cm
nad poziomem podlogi, a w przypadku WC w zakresie 8 cm.
Stelaz mozna laczy¢ z wiekszoscia popularnych na rynku
umywalek i misek WC.

FOT. MATERIALY PRASOWE VIEGA
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